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«ВымпелКом» объявил финансовые и операционные результаты за третий квартал и девять месяцев 2004 года

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ЧИСТОЙ ОПЕРАЦИОННОЙ ВЫРУЧКИ ЗА ГОД НА 59% --

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ЧИСТОЙ ПРИБЫЛИ ЗА ГОД НА 42% --

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ПОКАЗАТЕЛЯ OIBDA ЗА ГОД НА 66% --

-- НА СЕГОДНЯ АБОНЕНТСКАЯ БАЗА НАСЧИТЫВАЕТ ПРИБЛИЗИТЕЛЬНО 22,3 МИЛЛИОНА

-- В КОММЕРЧЕСКОЙ ЭКСПЛУАТАЦИИ НА СЕГОДНЯ 72 РЕГИОНА РОССИИ И КАЗАХСТАН --

Москва и Нью-Йорк (18 ноября 2004 г.). Сегодня открытое акционерное общество «Вымпел - Коммуникации» («ВымпелКом» или «Компания») (NYSE: VIP), ведущий оператор сотовой связи в России и Казахстане, объявило финансовые и операционные результаты за третий квартал и девять месяцев 2004 года, завершившиеся 30 сентября 2004 года. В течение третьего квартала «ВымпелКом» продемонстрировал стремительный рост абонентской базы в регионах и дальнейшее улучшение финансовых показателей Компании, включая операционную выручку, OIBDA, и чистую прибыль. Как сообщалось ранее, 3 сентября 2004 года ВымпелКом завершил процедуру покупки ТОО «КаР-Тел», GSM оператора в Казахстане, после чего операционные показатели «КаР-Тел» были включены в консолидированные финансовые показатели «ВымпелКома». 

Комментируя сегодняшнее заявление, Александр Изосимов, Генеральный директор ОАО «ВымпелКом», сказал: «Наша главная стратегическая задача на сегодня - наращивание абонентской базы в России и продвижение на рынки СНГ. В третьем квартале были сделаны важные шаги на пути к решению этой задачи. Мы запустили сеть в восьми новых регионах, взяли под контроль операции недавно приобретенной казахстанской компании «КаР-Тел». За третий квартал к нашей сети подключились более 4,2 миллионов новых абонентов, включая 3,6 миллиона по России, что увеличило приблизительно на 1% долю «ВымпелКома» на российском рынке. Улучшение финансовых и операционных результатов привело к увеличению OIBDA в этом квартале приблизительно до 300 миллионов долларов США».     

Основные операционные результаты и комментарии представлены в таблицах ниже. Все определения, равно как и консолидированные финансовые показатели «ВымпелКома» и консолидированные показатели «Вымпелкома-Регион», дочернего предприятия Компании, отвечающего за региональное развитие, прилагаются. 
Основные показатели абонентской базы

	
	На 30 сентября,  2004
	На 30 сентября, 2003
	Изменения за год (%)
	
	На 30 июня,  2004
	Изменения поквартально (%)

	Московская лицензионная территория
	6 645 700
	5 076 200
	30,9%
	
	6 183 400
	7,5%

	На контрактной системе оплаты
	867 100(
	799 000
	8,5%
	
	843 900
	2,8%

	На системе предоплаты
	5 778 600
	4 277 200
	35,1%
	
	5 339 500
	8,2%

	Регионы
	13 223 400
	4 183 000
	216,1%
	
	10 120 500
	30,7%

	На контрактной системе оплаты
	1 417 700((
	670 900
	111,3%
	
	1 315 700
	7,8%

	На системе предоплаты
	11 805 700
	3 512 100
	236,1%
	
	8 804 800
	34,1%

	Казахстан
	676 300
	-
	-
	
	-
	-

	На контрактной системе оплаты
	580 600
	-
	-
	
	-
	-

	На системе предоплаты
	95 700
	-
	-
	
	-
	-

	Общее кол-во
	20 545 400
	9 259 200
	121,9%
	
	16 303 900
	26,0%

	Отток (поквартально)
	7,2%
	9,6%
	-
	
	9,4%
	-


(Включая около 99% абонентов на кредитной основе и 1% по системе предоплаты

((Включая около 15% абонентов на кредитной основе и 85% по системе предоплаты

В третьем квартале 2004 года продолжился стремительный рост абонентской базы, особенно в регионах. Значительный приток новых абонентов стал возможным благодаря открытию сети в восьми новых регионах и приобретению «КаР-Тел», оператора сотовой связи в Казахстане. Процедура покупки «КаР-Тела», в результате которой «ВымпелКом» получил около 645 000 новых абонентов, завершилась 3 сентября 2004 года.

Используя данные независимых источников для оценки числа абонентов  конкурентов Компании, «ВымпелКом» оценивает свою долю рынка в России на конец третьего квартала 2004 года в 33,7%. Для сравнения, доля рынка компании в конце третьего квартала 2003 года составляла 31%. Доля рынка на Московской лицензионной территории на конец третьего квартала 2004 года оценивалась в 45% по сравнению с 49% на конец третьего квартала 2003 года.

Управление оттоком абонентов остается одной из приоритетных задач «Вымпелкома». В третьем квартале отток абонентов Компании составил 7,2% по сравнению с 9,6% за аналогичный период 2003 года. Снижение оттока по сравнению с 9,4% во втором квартале 2004 года в основном объясняется резким увеличением притока и положительными результатами от действий Компании, направленных на снижение оттока абонентов, которые были предприняты ранее в этом году. 

Ключевые Финансовые и Операционные показатели

(Согласование показателей OIBDA, маржи OIBDA, ARPU и SAC с их наиболее сопоставимыми величинами GAAP США, приведены ниже в приложении)

	По окончанию трех месяцев и девяти месяцев

	
	на 30 сентября, 2004
	на 30 сентября, 2003
	Изменения за год(%)
	9 месяцев, на 30 сентября 2004
	9 месяцев, на 30 сентября 2003
	Изменения за год(%)

	Чистая операционная выручка ($, тыс.) 
	602 360
	378 981
	58,9%
	1 510 958
	927 858
	62,8%

	OIBDA ($, тыс.) (1)
	295 663
	178 472
	65,7%
	742 382
	426 337
	74,1%

	Маржа OIBDA (2)
	49,1%
	47,1%
	--
	49,1%
	45,9%
	-

	Валовая маржа (3)
	491 328
	310 192
	58,4%
	1 239 686
	755 784
	64,0%

	Процент валовой маржи (4)
	81,6%
	81,8%
	--
	82,0%
	81,5%
	-

	Чистая прибыль ($, тыс.)
	102 185
	72 190
	41,6%
	269,271
	166 224
	62,0%

	Чистая прибыль на одну акцию ($)
	2,54
	1,89
	34,4%
	6,70
	4,37
	53,3%

	Чистая прибыль на одну ADS ($) (5)
	1,91
	1,42
	34,5%
	5,03
	3,32
	53,4%

	ARPU ($) (6)
	10,7
	14,4
	-25,7%
	10,7
	14,1
	-24,1%

	MOU, в соответствии с новым определением (мин.) (7)
	99,4
	92,7
	7,3%
	96,3
	90,0
	7,0%

	SAC ($) (8)
	14,2
	18,8
	-24,3%
	14,8
	20,0
	-25,8%


Значительное улучшение финансовых и операционных результатов в третьем квартале 2004 года по сравнению с третьим кварталом 2003 года было достигнуто преимущественно благодаря стремительному росту абонентской базы наряду с эффектом экономии на масштабах, эффективному управлению расходами и уменьшению затрат на привлечение одного абонента в регионах за пределами Москвы.

Общехозяйственные и административные расходы в процентном отношении к чистым доходам снизились до 32% в третьем квартале 2004 года, по сравнению с 33,5% в третьем квартале 2003 года. Уменьшение общехозяйственных и административных расходов стало возможным благодаря снижению SAC с $18,8 в третьем квартале 2003 года до $14,2 в  третьем квартале этого года. Снижение показателя SAC было вызвано в основном увеличением процента региональных продаж от общего объема продаж, так как SAC в регионах ниже из-за относительно низких дилерских комиссий. Кроме того, низкий показатель SAC в регионах обусловлен большим объемом продаж через собственные офисы Компании. 

Сильный рост доходов от роуминга, имеющих низкую маржу, привел к небольшому снижению OIBDA маржи в третьем квартале 2004 года по сравнению с предыдущим кварталом того же года. Значительный рост абонентской базы в третьем квартале 2004 года также привел к увеличению доли миноритариев, что снизило рост консолидированной чистой прибыли. Этот фактор будет устранен после завершения процедуры слияния компаний «ВымпелКом-Регион» и «ВымпелКом».  

Общие капитальные расходы «ВымпелКома» в третьем квартале 2004 года на приобретение имущества и оборудования равнялись примерно $346,5 миллионам. Объем капиталовложений в приобретение 49% акций компании «Билайн - Самара» составил $12,9 миллионов, и $350 миллионов инвестировано в покупку «КаР-Тел», казахского оператора GSM.

В третьем квартале 2004 года показатель MOU вырос до уровня в 99,4 минуты по сравнению с 92,7 минутами в третьем квартале 2003 года и 96,3 во втором квартале 2004 года. Это позитивный фактор, особенно в свете значительного увеличения числа абонентов в регионах. Снижение показателя ARPU в третьем квартале 2004 года приблизительно на 25,7%, что составило $10,7, по сравнению с $14,4 в третьем квартале 2003 года связано с растущей долей региональных абонентов (ARPU которых меньше, чем у московских подписчиков) и сильной активностью конкурентов, которая привела к снижению тарифов и эффективному снижению средней стоимости минуты. Сезонный фактор также отразился на повышении ARPU в третьем квартале 2004 года одновременно и в Москве и в регионах по сравнению со вторым кварталом 2004 года. 

Финансовые результаты Компании включают в себя деятельность в Москве и в регионах и, начиная с 3 сентября 2004 года, в Казахстане.  

Выборочные финансовые и операционные показатели для географических зон за  третий  квартал 2004 года

	
	Московская лицензионная территория
	Регионы России
	Казахстан((

	Чистая операционная выручка (US$, тыс.)(
	313 765
	277 836
	10 759

	Чистая прибыль (US$, тыс.)
	55 896((((
	75 175(((
	2 284

	ARPU (US$)
	16,0
	8,4
	16,3

	MOU (мин)
	123,7
	86,7
	71,8

	SAC (US$)
	25,4
	10,8
	25,2


(Чистая операционная выручка без учета внутренних транзакций между компаниями

(( Данные только за сентябрь 2004 года

(((Включая миноритариев

((((На низкий показатель по чистой прибыли в Московской лицензионной территории (МЛТ) 

в третьем квартале 2004 года по сравнению с $68,9 миллиона во втором квартале 2004 года повлияли преимущественно два фактора: а) снижение валовой маржи по причине сезонного роста в выручке от роуминга, особенно в Москве; b) рост расходов на выплату долговых процентов, в основном по Московскому региону.
* * * 

 «ВымпелКом» является международным оператором сотовой связи, предоставляющим свои услуги под торговыми марками «Би Лайн GSM» в России и K-mobile и EXCESS в Казахстане. Лицензии на предоставление услуг сотовой связи группы компаний «ВымпелКом» охватывают территорию, на которой проживает около 94% населения России (136 миллионов человек), включая Москву, Московскую область и Санкт-Петербург, а также всю территорию Казахстана. «ВымпелКом» стал первой российской компанией, включенной в листинг Нью-Йоркской фондовой биржи (NYSE). Акции Компании котируются на NYSE под символом VIP. 

Данный пресс-релиз включает в себя "заявления о перспективах развития деятельности Компании" в рамках определения, представленного в Разделе 27А Закона о ценных бумагах и Разделе 21Е Закона о биржах. Эти заявления относятся к планам развития Компании. Эти и другие заявления о перспективах развития основаны на оценке руководством Компании стратегического и финансового положения, будущих рыночных условий и тенденций. Эти заявления подвержены воздействию рисков и непредсказуемого развития ситуации. Реальная ситуация может значительно отличаться от приведенных здесь данных в результате непредвиденных событий, вызванных конкуренцией, государственным регулированием в сотовой телекоммуникационной индустрии, общей политической неопределенностью в России и экономическим развитием России в целом, способностью Компании и дальше наращивать свою абонентскую базу, продолжающейся нестабильностью мировой экономики и иными факторами. В результате этих рисков и непредвиденного развития ситуации, нет гарантии того, что конкуренция, текущие или будущие изменения в политической, экономической или социальной сферах, а также существующее или будущее регулирование российской отрасли связи не окажут существенного неблагоприятного воздействия на Группу компаний "ВымпелКом". Некоторые факторы, которые могут привести к результатам, существенно отличающимся от тех, которые обсуждались в заявлениях о перспективах развития, включают в себя факторы риска, приведенные в Годовом отчете Компании по форме 20F по состоянию на 31 декабря 2003 года и других публичных документах, представленных в Комиссию по ценным бумагам и биржам США. Указанные риски включаются в настоящее заявление по ссылке. "ВымпелКом" не несет каких-либо обязательств по обновлению данных в отношении указанных выше факторов риска или по публикации информации о пересмотре заявлений о перспективах развития, содержащихся в данном пресс-релизе, а также не несет каких-либо обязательств по внесению корректировок, отражающих будущие события.

За более подробной информацией обращайтесь:

Вице-президент по международным связям ОАО «ВымпелКом»

Валерий Гольдин

Тел.: 7(095) 974-5888

vgoldin@vimpelcom.com

Директор по связям с общественностью ОАО «ВымпелКом»

Михаил Умаров, 

Тел.: 7(095) 725-0700

mumarov@vimpelcom.com

Определения

1. OIBDA не является финансовой величиной GAAP США. Показатель OIBDA, ранее упоминавшийся как Компанией как EBITDA, определяется как операционная прибыль до вычета износа основных средств и амортизации нематериальных активов. Компания считает, что показатель OIBDA даёт важную информацию инвесторам, потому что отражает состояние бизнеса компании, включая её способность финансировать капитальные расходы, приобретения и другие инвестиции, а также возможность брать займы и обслуживать долг. В то время как износ основных средств и амортизация нематериальных активов рассматриваются как операционные затраты в отчетности GAAP США, эти расходы главным образом показывают не связанные с расходом наличности затраты, относящиеся к  долгосрочным активам, приобретенным или созданным в предыдущие периоды. Расчеты показателя OIBDA широко используются инвесторами, аналитиками и рейтинговыми агентствами для оценки и сравнения текущих и будущих операционных показателей и определения стоимости компаний в сотовой телекоммуникационной индустрии. Показатель OIBDA не должен рассматриваться отдельно как альтернатива чистым доходам, операционным доходам или любым другим величинам GAAP-отчетности США. OIBDA не учитывает необходимость замены капитального оборудования с течением времени. Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью, как наиболее сопоставимой финансовой величиной GAAP США, приведено ниже в таблице.

2. Маржа OIBDA – это показатель OIBDA выраженный как процент от чистой операционной выручки. Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью, выраженный как процент от чистой операционной выручки, как наиболее сопоставимых финансовых величин GAAP США, приведено ниже в таблице.

3. Валовая маржа определяется как чистая операционная выручка без учета определенных операционных затрат (а именно, себестоимости услуг, себестоимости реализованных телефонов и аксессуаров и других операционных расходов). 

4. Процент валовой маржи – это валовая маржа, выраженная как процент от чистой операционной выручки.

5. Каждая АДР равна 0,75 одной обыкновенной акции.

6. ARPU (Средний счет на одного абонента за месяц) рассчитывается за каждый месяц соответствующего периода путем деления выручки, полученной Компанией за предоставленные за данный месяц услуги, включая роминг, но без учета выручки, полученной за подсоединение и от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров, на среднее число абонентов Компании в данном месяце. Согласование ARPU и выручки за услуги связи и подключения, как наиболее сопоставимой финансовой величины US GAAP приведено ниже в секции таблиц. Компания полагает, что ARPU несет важную информацию для инвесторов, так как является индикатором ведения бизнес-операций Компании и помогает менеджменту в составлении бюджета. Компания также считает, что ARPU снабжает менеджмент важной информацией, касающейся пользования и запросов к сервисам Компании. ARPU не должен рассматриваться отдельно или в качестве альтернативы другим показателям US GAAP.

7. MOU (Количество использованных минут на одного абонента за месяц) рассчитывается за каждый месяц соответствующего периода путем деления общего количества минут оплачиваемых входящих и исходящих звонков за данный месяц (исключая роумеров-гостей) на среднее число абонентов в данном месяце.

8. SAC (Стоимость привлечения одного абонента) рассчитывается путем деления дилерского вознаграждения, рекламных затрат и субсидий на телефонные аппараты за данный период на валовой объем продаж за данный период. Согласование SAC с общехозяйственными расходами как наиболее сопоставимой финансовой величины US GAAP приведено ниже в секции таблиц. Компания полагает, что SAC несет важную информацию для инвесторов, так как является индикатором ведения бизнес-операций Компании и помогает менеджменту в составлении бюджета. Компания также считает, что SAC снабжает менеджмент важной информацией для определения затрат на привлечение нового абонента. SAC не должен рассматриваться отдельно или в качестве альтернативы другим показателям US GAAP.
Приложение 1. Финансовые показатели ОАО «ВымпелКом» и соответствующие таблицы согласования данных

	Открытое акционерное общество "Вымпел-Коммуникации"

	Непроаудированный Консолидированный отчет о прибылях и убытках за три и девять месяцев 2004 года

	
	
	
	

	
	
	Три месяца
	Девять месяцев

	
	
	На 30 сентября
	На 30 сентября

	
	
	2004
	2003
	2004
	2003

	
	
	(в тыс. долларов, исключая суммы дохода на одну акцию, ADS)

	Операционные доходы:
	
	

	
	Выручка от услуг связи и подключений
	US$583 278 
	US$ 359 815
	US$ 1 456 989
	US$880 340

	
	
	
	
	
	

	
	Выручка от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров
	18 302
	18 337
	51 583
	44 719

	
	Другие доходы
	780
	829
	2 386
	2 799

	Итого операционная выручка
	602 360
	378 981
	1 510 958
	927 858

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Операционные расходы:
	
	
	
	

	
	Себестоимость услуг
	94 854
	54 304
	226 546
	134 244

	
	Себестоимость реализованных телефонов и аксессуаров
	16 178
	14 485
	44 726
	37 830

	
	Общехозяйственные расходы
	192 513
	126 860
	489 063
	318 891

	
	Износ основных средств
	70 723
	42 894
	190 803
	108 486

	
	Амортизация нематериальных активов
	14 962
	8 871
	33 618
	24 981

	
	Резерв по сомнительным долгам
	3 152
	4 860
	8 241
	10 556

	Итого операционные расходы
	392 382
	252 274
	1 000 351
	634 988

	
	
	
	
	
	

	Операционная прибыль  
	209 978
	126 707
	510 607
	292 870

	
	
	
	
	
	

	Прочие доходы и расходы:
	
	
	
	

	
	Доходы по процентам
	2 225
	1 590
	4 088
	5 866

	
	Прочие доходы
	737
	439
	1 625
	1 099

	
	Расходы по процентам
	(24 946)
	(17 910)
	(51 706)
	(51 907)

	
	Прочие расходы
	(1 307)
	(913)
	(2 608)
	(2 291)

	
	Курсовая разница (убыток)/доход
	1 979
	1 935
	4 511
	1 976

	Итого прочие доходы и расходы
	(21 312)
	(14 859)
	(44 090)
	(45 257)

	
	
	
	
	
	

	Прибыль до вычета налога на прибыль и доли миноритарных акционеров 
	188 666
	111 848
	466 517
	247 613

	
	
	
	
	
	

	Расходы по налогу на прибыль
	54 398
	32 146
	135 137
	70 187

	Доля участия миноритарных акционеров в доходах/(расходах) дочерних компаний
	32 083
	7 512
	62 109
	11 202

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль  
	US$102 185  
	US$ 72 190
	US$269 271  
	US$166 224

	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль на одну обыкновенную акцию
	US$2,54  
	US$ 1,89
	US$6,70  
	US$    4,37

	
	
	
	
	  
	

	Чистая прибыль на одну ADS
	US$1,91  
	US$      1,42
	US$5,03
	US$    3,28

	
	
	
	
	
	

	Средневзвешенное количество обыкновенных акций (в тысячах)
	40 179
	38 103
	40 176
	38 079


	Открытое акционерное общество "Вымпел-Коммуникации"

	Консолидированный баланс

	
	
	
	
	

	
	
	
	На 30 сентября,
	На  31 декабря,

	
	
	
	2004
	2003

	
	
	
	

	
	
	
	(В тыс. долларов)

	Активы
	
	
	
	

	Оборотные средства:
	
	

	
	Денежные средства и их эквиваленты
	
	US$      189 044
	US$  157 611

	
	Дебиторская задолженность по расчетам с клиентами
	100 766
	113 092

	
	Прочие оборотные средства
	348 583
	255 540

	Итого оборотные средства
	638 393
	526 243

	
	
	
	
	

	Необоротные средства:
	
	

	
	Основные средства, нетто
	1 990 951
	1 460 542

	
	Телекоммуникационные лицензии, частоты, нетто
	380 531 
	103 817

	
	Нематериальные активы, нетто
	318 465
	59 369

	
	Прочие активы
	278 675
	152 261

	Итого необоротные активы
	2 968 622
	1 775 989

	
	
	
	
	

	Итого активы
	
	US$    3 607 015
	US$   2 302 232

	
	
	
	
	

	Обязательства и акционерный капитал
	
	

	Текущие обязательства:
	
	

	
	Кредиторская задолженность
	US$       223 699
	US$        158 467

	
	Кредиторская задолженность перед ассоциированными сторонами
	4 285
	8 603

	
	Авансы и депозиты клиентов
	223 382
	181 475

	
	Отложенный доход
	2 667
	2 701

	
	Выплаты по рублевым облигациям
	
	101 852

	
	Банковские кредиты – краткосрочные обязательства
	399 943
	35 343

	
	Капитальная аренда – краткосрочные обязательства
	4 754
	6 587

	
	Финансирование закупок оборудования – краткосрочные обязательства
	71 340
	70 935

	
	Начисленные обязательства
	121 878
	127 689

	Итого текущие обязательства
	1 051 948
	693 652

	
	
	
	
	

	Отложенный налог на прибыль
	189 184
	34 380

	Банковские кредиты, за вычетом краткосрочных обязательств
	698 086
	330 112

	Капитальная аренда, за вычетом краткосрочных обязательств
	6 000 
	9 154

	Начисленные обязательства, за вычетом краткосрочных обязательств
	6 248
	4 046

	Выплаты по рублевым облигациям, за вычетом краткосрочных обязательств
	99 652
	-

	Финансирование закупок оборудования, за вычетом краткосрочных обязательств
	44 645
	53 008

	
	
	
	
	

	Доля миноритарных акционеров
	237 553
	179 664

	
	
	
	
	

	Собственный капитал
	1 273 699
	998 216

	
	
	
	
	

	Итого пассивы и собственный капитал
	US$    3 607 015
	US$     2 302 232

	
	
	
	
	


Открытое Акционерное Общество «Вымпел-Коммуникации»

Отчет о движении денежных средств

	
	Непроаудированный за девять месяцев

На 30 сентября,

	
	2004
	2003

	
	(в тыс. долларов США)

	
	

	Чистое поступление денежных средств по операционной деятельности
	US$             551 496
	US$           364 152

	Поступления средств по банковским и прочим ссудам
	716 534
	144 800

	Поступления от миноритарных акционеров
	--
	58 520

	Уплата сборов по долговым обязательствам
	(10 791)                     
	(1 815)

	Погашение обязательств по банковским и прочим ссудам
	(27 148)
	(70 646)

	Погашение обязательств по финансированию закупок оборудования
	                 (55 234)
	(182 468)

	Погашение обязательств по лизингу
	(401)
	(860)

	Чистое поступление денежных средств по финансовой деятельности
	                 (619 216)
	44 650

	
	
	

	Покупка оборудования и собственности
	(622 286)
	(341 512)

	Выручка от продажи собственности и оборудования
	                 -
	12 432

	Приобретение акций BeeLine Samara 
	(12 884)                   
	(38 143)

	Приобретение акций «КаР-Тел» за вычетом приобретенных денежных средств в размере 6 543 долл. США
	                 (345 427)
	(5 435)

	Приобретение акций «ДальТелеком Интернешнл» за вычетом приобретенных денежных средств в размере 382 долл. США
	(73 689)
	

	Приобретение акций ЗАО «СтавТелеСот» за вычетом приобретенных денежных средств в размере 658 долл. США
	--
	(42 455)

	Приобретение нематериальных активов
	(6 541)
	(15 083)

	Приобретение прочих активов
	                   (77 741)
	(18 774)

	Чистый расход денежных средств по инвестиционной деятельности
	              (1 138 568)
	(405 392)

	
	
	

	Влияние изменений обменного курса на денежные средства и их эквиваленты
	                     (711)
	5 883

	
	
	

	Чистое увеличение денежных средств
	31 433
	9 293

	Денежные средства и их эквиваленты на начало периода
	                    157 611
	263 657

	
	
	

	Денежные средства и их эквиваленты на конец периода
	US$               189 044
	US$        272 950

	
	
	

	Дополнительная информация о движении денежных средств
	
	

	
	
	

	Неденежные операции:
	

	Оборудование, приобретенное по договорам о финансировании
	US$                4 517
	US$          89 562

	Кредиторская задолженность по оборудованию и другие долгосрочные активы
	82 186
	36 356

	Операционная деятельность, финансируемая за счет продажи собственных акций
	1 546
	3 171

	
	
	

	Операции приобретения:
	
	

	Справедливая стоимость приобретенных активов
	484 287
	73 290

	Разница между уплаченными денежными средствами и справедливой стоимостью приобретенных чистых активов
	174 771
	(4 699)

	Денежные средства, уплаченные за акции
	426 041
	(43 113)

	Принятые обязательства
	US$           237 345
	US$        25 478


Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью

(В тыс. долларов США)
	
	За три месяца

	
	На 30 сентября

2004
	На 30 июня

2004
	На 30 сентября

2003

	OIBDA
	295 663
	244 694
	178 472

	Убытки от переоценки активов
	--
	(7 354)
	--

	Износ основных средств
	(70 723)
	(62 743)
	(42 894)

	Амортизация нематериальных активов
	(14 962)
	(9 513)
	(8 871)

	Операционная прибыль
	209 978
	165 084
	126 707


Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке
	
	За три месяца

	
	На  30 сентября 2004
	На 30 июня, 2004
	На 30 сентября, 2003

	Маржа OIBDA
	49,1%
	49,8%
	47,1%

	Износ основных средств в процентном соотношении к чистой выручке
	(11,7)%
	(12,8)%
	(11,3)%

	Убытки от переоценки активов
	0%
	(1,5)%
	0%

	Амортизация нематериальных активов в процентном соотношении к чистой выручке
	(2,5)%
	(1,9)%
	(2,4)%

	Операционная прибыль в процентном соотношении к чистой выручке
	34,9%
	33,6%
	33,4%


Согласование SAC с общехозяйственными расходами

(в тыс. долларов США, за исключением SAC и количества абонентов)

	
	За три месяца

	
	На 30 сентября 2004
	На 30 июня 2004
	На 30 сентября 2003

	Общехозяйственные расходы
	192 513
	158 537
	126 860

	За вычетом общих и административных расходов
	122 913
	102 247
	77 220

	Расходы на маркетинг и реализацию, включая
	69 600
	56 290
	49 640

	расходы на маркетинг и рекламу
	16 780
	16 468
	11 668

	дилерское вознаграждение
	52 820
	39 822
	37 972

	Прирост новых абонентов (тыс.)
	4 894
	3 987
	2 641

	Затраты на привлечение абонента (SAC) ($)
	14,2
	14,1
	18,8


Согласование ARPU и выручки за услуги связи и подключения

(в тыс. долларов США, за исключением ARPU и количества абонентов)

	
	За три месяца

	
	На 30 сентября 2004
	На 30 июня 2004
	На 30 сентября 2003

	Выручка от услуг связи и подключений
	583 278
	472 808
	359 815

	За вычетом выручки от подключений
	191
	151
	361

	За вычетом выручки от аренды волоконно-оптических каналов
	408
	304
	308

	Выручка от услуг связи, использованная при подсчете ARPU
	582 679
	472 353
	359 146

	Среднее число абонентов (тыс.)
	18 184
	14 625
	8 305

	Средняя выручка с одного абонента за месяц ($)
	10,7
	10,8
	14,4


Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью

(В тыс. долларов США)
	
	За девять месяцев

	
	На 30 сентября

2004
	
	На 30 сентября

2003

	OIBDA
	742 382
	
	426 337

	Убытки от переоценки активов
	(7 354)
	
	--

	Износ основных средств
	(190 803)
	
	(108 486)

	Амортизация нематериальных активов
	(33 618)
	
	(24 981)

	Операционная прибыль
	510 607
	
	292 870


Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке
	
	За девять месяцев

	
	На  30 сентября 2004
	
	На 30 сентября,
 2003

	Маржа OIBDA
	49,1%
	
	45,9%

	Износ основных средств в процентном соотношении к чистой выручке
	(0,5)%
	
	0%

	Убытки от переоценки активов
	(12,6)%
	
	(11,6)%

	Амортизация нематериальных активов в процентном соотношении к чистой выручке
	(2,2)%
	
	(2,7)%

	Операционная прибыль в процентном соотношении к чистой выручке
	33,8%
	
	31,6%


Согласование SAC с общехозяйственными расходами

(в тыс. долларов США, за исключением SAC и количества абонентов)

	
	За девять месяцев

	
	На 30 сентября 2004
	
	На 30 сентября 2003

	Общехозяйственные расходы
	489 063
	
	318 891

	За вычетом общих и административных расходов
	313 025
	
	199 337

	Расходы на маркетинг и реализацию, включая
	176 038
	
	119 554

	расходы на маркетинг и рекламу
	46 493
	
	34 631

	дилерское вознаграждение
	129 545
	
	84 923

	Прирост новых абонентов (тыс.)
	11 861
	
	5 974

	Затраты на привлечение абонента (SAC) ($)
	14,8
	
	20,0


Согласование ARPU и выручки за услуги связи и подключения

(в тыс. долларов США, за исключением ARPU и количества абонентов)

	
	За девять месяцев

	
	На 30 сентября 2004
	
	На 30 сентября 2003

	Выручка от услуг связи и подключений
	1 456 989
	
	880 340

	За вычетом выручки от подключений
	527
	
	1 077

	За вычетом выручки от аренды волоконно-оптических каналов
	1 261
	
	958

	Выручка от услуг связи, использованная при подсчете ARPU
	1 455 201
	
	878 305

	Среднее число абонентов (тыс.)
	15 042
	
	6 906

	Средняя выручка с одного абонента за месяц ($)
	10,7
	
	14,1


	Открытое акционерное общество "Вымпелком-Регион"

	Консолидированный отчет о прибылях и убытках

	
	
	
	

	
	
	Непроаудированный за три месяца

	
	
	На 30 сентября,

	
	
	2004
	2003

	
	
	(в тыс. долларов США, исключая сумму дохода на одну акцию, АДА)

	Операционные доходы:
	
	

	
	Выручка от услуг связи и подключений
	272 445
	118 676

	
	Выручка от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров
	9 594
	8 742

	
	Другие доходы
	659
	1 330

	Итого операционная выручка
	282 698
	128 748

	
	
	
	

	Операционные расходы:
	
	

	
	Себестоимость услуг
	48 526
	22 980

	
	Себестоимость реализованных телефонов и аксессуаров
	9 184
	7 894

	
	Аренда оборудования
	2 724
	2 445

	
	Общехозяйственные расходы
	80 993
	41 269

	
	Обслуживание сети
	5 472
	3 139

	
	Амортизация нематериальных активов и износ основных средств
	28 609
	18 681

	
	Резерв по сомнительным долгам
	767
	1 233

	Итого операционные расходы
	176 275
	97 641

	
	
	
	

	Операционная прибыль
	106 423
	31 107

	
	
	
	

	Прочие доходы и расходы:
	
	

	
	
	
	

	
	Прочие доходы
	(358)
	(56)

	
	Прочие расходы
	571
	332

	
	Доходы по процентам
	(674)
	(393)

	
	Расходы по процентам
	7 053
	6 814

	
	Курсовая разница (убыток)
	110
	(375)

	Итого прочие доходы и расходы
	6 702
	6 322

	
	
	
	

	Прибыль/(убыток) до вычета налога на прибыль и доли миноритарных акционеров в дочерних компаниях
	99 721
	24 785

	
	
	
	

	Расходы по налогу на прибыль
	28 167
	6 904

	Доля участия миноритарных акционеров в доходах дочерних компаний
	98
	331

	
	
	
	

	Чистая прибыль (убыток)
	US$   71 456
	US$   17 550

	
	
	
	


() Чистая прибыль «Вымпелкома-Регион» как юридического лица отличается от $75 175 миллиона чистой прибыли за третий  квартал 2004 года, приведенной в пресс-релизе в региональном сегменте. Эта разница вызвана учетом вклада компании «Би-Лайн Самара» в региональный сегмент, но этот вклад не отражен в финансовых показателях «Вымпелкома-Регион». «Би-Лайн Самара» работает в Самарской области, но исторически являющейся собственностью «ВымпелКома», «Даль Телеком Интернешнл». Следующая таблица показывает согласование двух цифр (данные показаны в тысячах долларов США):








За три месяца, на 30 сентября        

2004 года




Чистая прибыль «Вымпелком-Р»


71 456





Чистая прибыль «Билайн-Самара»

  
396




Чистая прибыль «Даль Телеком Интернешнл»
            
3 315
Эффект от транзакций между 

«Вымпелкомом-Р» и «Билайн-Самара», ДТИ нетто
  
8






Чистая прибыль регионального сегмента «ВымпелКома»
 75 175



Операционные доходы «Вымпелкома-Регион», как юридического лица отличается от $277 837 миллиона операционного дохода без учета внутренних транзакций приведенных в пресс-релизе за третий квартал 2004 года. Нижеследующая таблица показывает согласование между двумя показателями (все данные приведены в тысячах долларов и относятся):
                          





   За три месяца, на 30 сентября        

2004 года




Операционный доход «Вымпелком-Р»

282 698





Операционный доход «Билайн-Самара»

 7 795



Операционный доход «ДТИ»


17 898


Эффект от транзакций между 

«Вымпелкомом-Р» и «Билайн-Самара», «ДТИ» нетто
(3 997)






Операционный доход «ВымпелКома» 

в региональном сегменте
 


304 394




Совместный операционный доход «Вымпелком-Р» и 

«Билайн-Самара» и «ДТИ»



(26 558)



Операционный доход в региональном сегменте  

без учета внутренних транзакций 

              277 836

	  Открытое акционерное общество "Вымпелком-Регион"

	Консолидированный баланс

	
	
	
	
	

	
	
	
	На 30 сентября,
	На 31 декабря,

	
	
	
	2004
	2003

	
	
	
	

	
	
	
	(В тыс. долларов США)

	Активы
	
	
	
	

	Оборотные средства:
	
	

	
	Денежные средства и их эквиваленты
	
	US$    71 102
	US$   42 729

	
	Дебиторская задолженность по расчетам с клиентами
	17 121
	22 726

	
	Прочие оборотные средства
	321 401
	137 529

	Итого оборотные средства
	409 624
	202 984

	
	
	
	
	

	Необоротные средства:
	
	

	
	Основные средства, нетто
	983 358
	624 306

	
	Телекоммуникационные лицензии, частоты, нетто
	72 158
	87 175

	
	Нематериальные активы, нетто
	21 275
	20 383

	
	Прочие активы
	137 458
	62 995

	Итого необоротные активы
	1 214 249
	794 859

	
	
	
	
	

	Итого активы
	
	US$   1 623 873
	US$   997 843

	
	
	
	
	

	Обязательства и акционерный капитал
	
	

	Текущие обязательства:
	
	

	
	Кредиторская задолженность
	US$     120 882
	US$     73 345

	
	Кредиторская задолженность перед ассоциированными сторонами
	139 003
	71 420

	
	Авансы и депозиты клиентов
	77 947
	41 916

	
	Отложенный доход
	1 367
	713

	
	Выплаты по рублевым облигациям
	
	101 852

	
	Банковские кредиты – краткосрочные обязательства
	22 951
	4 710

	
	Капитальная аренда – краткосрочные обязательства
	-
	0

	
	Финансирование закупок оборудования – краткосрочные обязательства
	10 356
	17 078

	
	Начисленные обязательства
	30 108
	16 076

	Итого текущие обязательства
	402 614
	327 110

	
	
	
	
	

	Отложенный налог на прибыль
	19 217
	24 713

	Банковские кредиты, за вычетом краткосрочных обязательств
	109 708
	66 500

	Кредиторская задолженность перед «ВымпелКомом» - долгосрочные обязательства
	455 363
	176 231

	Финансирование закупок оборудования, за вычетом краткосрочных обязательств
	4 182
	16 097

	Начисленные обязательства, за вычетом краткосрочных обязательств
	4 093
	2 718

	
	
	
	
	

	Доля миноритарных акционеров
	531
	350

	
	
	
	
	

	Собственный капитал
	528 513
	384 124

	
	
	
	
	

	Итого пассивы и собственный капитал
	US$   1 623 873
	US$    997 843

	
	
	
	
	


	Открытое Акционерное Общество «Вымпелком-Регион»

	Отчет о движении денежных средств


		За девять месяцев,

На 30 сентября,


		2004

	2003


		(в тыс. долларов США)

			
	Чистое поступление (использование) денежных средств по операционной деятельности

	US$    275 365

	US$ 73 883

			
	Поступления средств по банковским и прочим ссудам

	62 660

	118 933


	Поступления по ссудам от «ВымпелКома»

	310 073

	95 688


	Поступления от выпуска рублевых облигаций

	(90 470)

	97 119


	Погашение ссуд третьим сторонам

	(1 318)

	(35 925)


	Погашение обязательств по банковским и прочим ссудам

	(31 000)

	
	Уплата сборов по долговым обязательствам

	(6 994)

	-


	Погашение обязательств по финансированию закупок оборудования

	(17 690)

	(141 015)


	Погашение обязательств

		(119)


	Чистое поступление денежных средств по финансовой деятельности
	311 987

	193 201


	Ссуда КБИ

	(105 000)

	
	Приобретение основных средств
	(392 095)

	(169 294)


	Приобретение акций ЗАО «Оренсот» за вычетом приобретенных денежных средств в размере 344 долл. США

		
	Приобретение акций ЗАО «СтавТелеСот» за вычетом приобретенных денежных средств в размере  658 долл. США

		(42 455)


			
			
	Приобретение нематериальных активов

	(3 840)

	(11 161)


	Приобретение прочих активов

	(57 644)

	(7 416)


	Чистый расход денежных средств по финансовой деятельности

	(558 579)

	(230 326)


			
	Влияние изменений обменного курса на денежные средства

	(400)

	2 328


			
	Чистое (уменьшение)/увеличение денежных средств

	28 373

	39 086


	Денежные средства и их эквиваленты на начало периода

	42 729

	52 703


			
	Денежные средства и их эквиваленты на конец года
	US$  71 102

	US$91 789   

			
	Дополнительная информация о движении денежных средств
		
			
	Неденежные операции:

		
	Оборудование, приобретенное по договорам о финансировании

	US$  1 659

	US$  31 238

	Кредиторская задолженность по оборудованию и другие долгосрочные активы

	69 464
	17 217


			
			
	Операции приобретения:

		
	Справедливая стоимость приобретенных активов

		73 290


	Разница между уплаченными денежными средствами и справедливой стоимостью приобретенных чистых активов

		(4 699)


	Денежные средства, уплаченные за акции

		(43 113)


	Принятые обязательства

		US$  25 478


	


Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью

(В тыс. долларов США) (ВымпелКом-Регион)
	
	За три месяца

	
	На 30 сентября 

2004
	На 30 июня

2004
	На 30 сентября

2003
	

	OIBDA
	135 032
	92 863
	49 788
	

	Износ основных средств
	(22 899)
	(19 616)
	(12 893)
	

	Амортизация нематериальных активов
	(5 710)
	(6 606)
	(5 788)
	

	Операционная прибыль
	106 423
	66 641
	31 107
	


Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке (ВымпелКом-Регион)
	
	За три месяца

	
	На 30 сентября 

2004
	На 30 июня

2004
	На 30 сентября

2003
	

	Маржа OIBDA
	47,8%
	42,5%
	38,7%
	

	Износ основных средств в процентном соотношении к чистой выручке
	(8,1)%
	(9,0)%
	(10,0)%
	

	Амортизация нематериальных активов в процентном соотношении к чистой выручке
	(2,0)%
	(3,0)%
	(4,5)%
	

	Операционная прибыль в процентном соотношении к чистой выручке
	37,7%
	30,5%
	24,2%
	


Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью

(В тыс. долларов США)  (ВымпелКом-Регион)
	
	За девять месяцев

	
	На 30 сентября

2004
	
	На 30 сентября

2003

	OIBDA
	297 818
	
	98 421

	Износ основных средств
	(60 709)
	
	(28 177)

	
	
	
	

	Амортизация нематериальных активов
	(18 482)
	
	(15 975)

	Операционная прибыль
	218 627
	
	54 269


Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке (ВымпелКом-Регион)
	
	За девять месяцев

	
	На  30 сентября 2004
	
	На 30 сентября,
 2003

	Маржа OIBDA
	44,1%
	
	34,4%

	Износ основных средств в процентном соотношении к чистой выручке
	(9,0)%
	
	(9,9)%

	
	
	
	

	Амортизация нематериальных активов в процентном соотношении к чистой выручке
	(2,7)%
	
	(5,6)%

	Операционная прибыль в процентном соотношении к чистой выручке
	32,4%
	
	19,0%


Согласование SAC с общехозяйственными расходами для Московской лицензированной территории

(в тыс. долларов США, за исключением SAC и количества абонентов)

	
	За три месяца

	
	На 30 сентября 2004
	На 30 июня 2004
	На 30 сентября 2003

	Общехозяйственные расходы
	96 665
	83 185
	81 976

	За вычетом общих и административных расходов
	68 139
	60 022
	50 334

	Расходы на маркетинг и реализацию, включая
	28 526
	23 163
	31 642

	расходы на маркетинг и рекламу
	10 345
	10 937
	6 282

	дилерское вознаграждение
	18 181
	12 226
	25 360

	Прирост новых абонентов (тыс.)
	1 121
	989
	1 172

	Затраты на привлечение абонента (SAC) ($)
	25,4
	23,4
	27,0


Согласование ARPU и выручки за услуги связи и подключения для Московской лицензированной территории

(в тыс. долларов США, за исключением ARPU и количества абонентов)

	
	За три месяца

	
	На 30 сентября 2004
	На 30 июня 2004
	На 30 сентября 2003

	Выручка от услуг связи и подключений
	344 868
	315 736
	275 205

	За вычетом выручки за от продажи прочего оборудования
	39 912
	35 629
	25 103

	За вычетом выручки от подключений
	70
	123
	208

	За вычетом выручки от аренды волоконно-оптических каналов
	408
	304
	308

	Выручка от услуг связи, использованная при подсчете ARPU
	304 478
	279 680
	249 586

	Среднее число абонентов (тыс.)
	6 349
	6 129
	4 752

	Средняя выручка с одного абонента за месяц ($)
	16,0
	15,2
	17,5

	
	
	
	


Согласование SAC с общехозяйственными расходами в регионах

(в тыс. долларов США, за исключением SAC и количества абонентов)

	
	За три месяца

	
	На 30 сентября 2004
	На 30 июня 2004
	На 30 сентября 2003

	Общехозяйственные расходы
	96 766
	78 193
	48 346

	За вычетом общих и административных расходов
	56 751
	45 065
	30 348

	Расходы на маркетинг и реализацию, включая
	40 015
	33 127
	17 998

	расходы на маркетинг и рекламу
	6 188
	5 531
	5 385

	дилерское вознаграждение
	33 827
	27 596
	12 613

	Прирост новых абонентов (тыс.)
	3 731
	2 998
	1 469

	Затраты на привлечение абонента (SAC) ($)
	10,8
	11,0
	12,3


Согласование ARPU и выручки за услуги связи и подключения в регионах

(в тыс. долларов США, за исключением ARPU и количества абонентов)

	
	За три месяца

	
	На 30 сентября 2004
	На 30 июня 2004
	На 30 сентября 2003

	Выручка от услуг связи и подключений
	304 394
	222 429
	133 376

	За вычетом выручки  от продажи прочего оборудования
	11 155
	10 033
	10 714

	За вычетом выручки от подключений
	123
	102
	147

	Выручка от услуг связи, использованная при подсчете ARPU
	293 116
	213 506
	122 515

	Среднее число абонентов (тыс.)
	11 615
	212 294
	3 552

	Средняя выручка с одного абонента за месяц ($)
	8,4
	8,3
	11,5


Согласование SAC с общехозяйственными расходами в Казахстане

(в тыс. долларов США, за исключением SAC и количества абонентов)

	
	За три месяца

	
	На 30 сентября 2004
	На 30 июня 2004
	На 30 сентября 2003

	Общехозяйственные расходы
	1 944
	-
	-

	За вычетом общих и административных расходов
	886
	-
	-

	Расходы на маркетинг и реализацию, включая
	1 058
	-
	-

	расходы на маркетинг и рекламу
	247
	-
	-

	дилерское вознаграждение
	811
	-
	-

	Прирост новых абонентов (тыс.)
	42
	-
	-

	Затраты на привлечение абонента (SAC) ($)
	25,2
	-
	-


Согласование ARPU и выручки за услуги связи и подключения в Казахстане

(в тыс. долларов США, за исключением ARPU и количества абонентов)

	
	За три месяца

	
	На 30 сентября 2004
	На 30 июня 2004
	На 30 сентября 2003

	Выручка от услуг связи и подключений
	10 759
	-
	-

	За вычетом выручки  от продажи прочего оборудования
	0
	-
	-

	За вычетом выручки от подключений
	0
	-
	-

	Выручка от услуг связи, использованная при подсчете ARPU
	10 759
	-
	-

	Среднее число абонентов (тыс.)
	661
	-
	-

	Средняя выручка с одного абонента за месяц ($)
	16,3
	-
	-
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