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Информация для СМИ

«ВымпелКом» объявил финансовые и операционные результаты за второй квартал и первые шесть месяцев 2005 года

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ОБЩЕГО ОПЕРАЦИОННОГО ДОХОДА ЗА ГОД НА 59% --

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ПОКАЗАТЕЛЯ OIBDA ЗА ГОД НА 62%

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ЧИСТОЙ ПРИБЫЛИ ЗА ГОД НА 76% --

-- НА СЕГОДНЯ АБОНЕНТСКАЯ БАЗА НАСЧИТЫВАЕТ ОКОЛО 38,3 МИЛЛИОНОВ АБОНЕНТОВ, ВКЛЮЧАЯ 1,6 МИЛЛИОНОВ АБОНЕНТОВ В КАЗАХСТАНЕ --

Москва и Нью-Йорк (25 августа 2005 г.). Группа компаний "ВымпелКом" ("ВымпелКом" или "Компания") (NYSE: VIP), ведущий оператор сотовой связи в России и Казахстане, объявила сегодня финансовые и операционные результаты за второй квартал 2005 г. и за первые шесть месяцев, закончившиеся 30 июня 2005 г. Компания сообщает о дальнейшем росте абонентской базы в России и Казахстане во втором квартале, а также об увеличении доходов, показателя OIBDА и чистой прибыли. Консолидированные финансовые показатели «ВымпелКома» прилагаются.

Комментируя сегодняшнее объявление, Александр Изосимов, Генеральный директор ОАО "ВымпелКом", сказал: "Мы очень довольны высокими показателями деятельности «ВымпелКома» во втором квартале 2005 года. Несмотря на продолжающееся усиление конкуренции в России и Казахстане, мы смогли привлечь более 4,3 миллионов новых абонентов и значительно улучшить наши финансовые показатели. Маржа OIBDA во втором квартале составила 51,4% - самый высокий показатель за всю историю Компании. Помимо этого, во втором квартале мы успешно провели кампанию по обновлению бренда в рамках подготовки к работе на следующей фазе развития телекоммуникационного рынка".

Основные показатели деятельности с комментариями приведены далее в таблицах. Все определения приведены в Приложении А. Сводная консолидированная финансовая отчетность «ВымпелКома» представлена в Приложении B. Согласование показателей OIBDA, маржи OIBDA, ARPU и SAC с наиболее сопоставимыми финансовыми величинами по ОПБУ США, приведено в Приложении С.

Как уже было заявлено в Годовом отчете за 2004 г. по Форме 20-F и пресс-релизе по итогам первого квартала 2005 г., Компания скорректировала свои финансовые показатели за периоды, закончившиеся до 30 сентября 2004 г. включительно, в соответствии с инструкциями Комиссии США по ценным бумагам и биржам, содержащимися в письме представителям бухгалтерской отрасли в феврале 2005 г. в отношении бухгалтерского учета арендных операций. Помимо этого, в пресс-релизе о доходах Компании за первый квартал 2005 г. отражены изменения, осуществленные Компанией в отношении предполагаемого срока действия лицензий на оказание услуг связи в стандарте GSM в России, а также содержится заявление о реклассификации Компанией своих доходов, получаемых от оказания дополнительных услуг. Начиная со второго квартала 2005 года Компания решила включать в отчеты по абонентской базе данные по абонентам с авансовой оплатой услуг вместе  с данными по абонентам, обслуживающимися по системе предоплаты (см. Определения). Ранее объявленные показатели финансовой отчетности и показатели абонентской базы, которые включены в настоящий пресс-релиз, включая данные за второй квартал и первые шесть месяцев 2004 г., были пересчитаны соответствующим образом.

Основные показатели абонентской базы 

	
	На 30 июня  2005
	На 30 июня 2004
	Изменения за год

(%)


	
	На 31 марта
2005
	Изменения за квартал (%)

	Россия
	33,700,400
	16,303,900
	106,7
	
	29,617,700
	13.8%

	% системы предоплаты*
	96.4%
	93.7%
	--
	
	96.2%
	--

	Московская лицензионная территория
	8,501,200
	6,183,400
	37.5
	
	8,118,000
	4.7%

	% системы предоплаты*
	88.9%
	86.5%
	--
	
	88.9%
	--

	Регионы России
	25,199,200
	10,120,500
	149.0
	
	21,499,700
	17.2%

	% системы предоплаты *
	99.0%
	98.1%
	--
	
	98.9%
	--

	Казахстан
	1,401,600
	n/a
	--
	
	1,130,700
	24.0%

	% системы предоплаты*
	98.0%
	n/a
	--
	
	97.5%
	--

	Общее количество абонентов 
	35,102,000
	16,303,900
	115.3
	
	30,748,400
	14.2%

	% системы предоплаты *
	96.5%
	93.7%
	--
	
	96.2%
	--

	% активных абонентов **
	87,2%
	n/a
	--
	
	87.9%
	--

	Отток (поквартально)
	6.7%
	9.4%
	--
	
	5.9%
	--


*  В том числе абоненты с авансовой системой оплаты услуг. Данные на 30 июня 2004 г. и 31 марта 2005 г. пересчитаны в соответствии с новыми принципами подсчета, описанными выше.
** Активные абоненты определены как абоненты, которые принесли доход Компании в течение трех последних месяцев.  

На основе данных независимого исследования «ВымпелКом» оценивает свою долю на российском рынке на конец второго квартала 2005 г. в 34,5%, тогда как на конец второго квартала 2004 г. доля «ВымпелКома» составляла 32,9%.

Доля дочернего предприятия «ВымпелКома» "КаР-Тел" на рынке Казахстана на конец второго квартала 2005 г. оценивается в 38,2% по сравнению с долей “КаР-Тела” на конец первого квартала 2005 г., которая составляла 35,2%, и 29,2% на конец сентября 2004 г., сразу после приобретения его «ВымпелКомом». Эти показатели были рассчитаны на основании информации, опубликованной конкурентами «КаР-Тела» в Казахстане. 


В соответствии с планами, о которых Компания сообщала ранее в момент своего прихода на рынок Казахстана, 22 августа 2005 года «ВымпелКом» завершил продажу доли (50% минус одна акция) в своем дочернем предприятии «КаР-Тел». Долю меньшинства приобрела компания Crowell Investments Limited, которой владеет и которую контролирует собственник-бенефициар и член совета директоров ATF Bank, четвертого по величине банка Казахстана. Цена продажи составила 175 (сто семьдесят пять) миллионов долларов США и была определена на основе той же оценки, по которой «ВымпелКом» изначально приобрел «КаР-Тел» в рамках открытых конкурсных торгов.


Отток за второй квартал 2005 г. зафиксирован на уровне 6,7%, что существенно ниже 9,4% за тот же период предыдущего года, но немного выше, чем 5,9% в первом квартале 2005 г. Управление оттоком остается одной из первоочередных задач «ВымпелКома».

Основные финансовые и операционные показатели

(Определения, а также согласование каждого из показателей OIBDA, маржа OIBDA, ARPU и SAC с наиболее сопоставимыми финансовыми величинами по ОПБУ США, приведены в приложениях ниже)

	

	За три месяца, закончившиеся 30 июня

2005
	За три месяца, закончившиеся 30 июня

2004*)
	Изменения за год (%)
	За шесть месяцев, закончившихся 30 июня

2005
	За шесть месяцев, закончившихся 30 июня

2004*)
	Изменения за год

(%)

	Доход (US$,000)
	769,770
	482,851
	59.4%
	1,410,406
	896,623
	57.3%

	OIBDA (US$,000) 
	395,554
	244,694
	61.7%
	701,661
	446,719
	57.1%

	Маржа OIBDA 
	51.4%
	50.7%
	--
	49.7%
	49.8%
	--

	Валовая прибыль (US$,000)
	641,632
	406,217
	58,0%
	1,173,322
	748,358
	56.8%

	Процент валовой прибыли
	83. 4%
	84.1%
	--
	83.2%
	83.5%
	--

	Чистая прибыль (US$,000)
	158,844
	90,036
	76.4%
	268,508
	165,638
	62.1%

	Чистая прибыль на акцию (US$)
	3.11
	2.24
	
	5.25
	4.12
	

	Чистая прибыль на АДА (US$) 
	0.78
	0.56**)
	
	1.31
	1.03**)
	

	ARPU (US$)
	7.8
	10.8
	-27.8%
	7.6
	10.8
	-29.6%

	MOU (мин.)
	99.2
	96.3
	3.0%
	93.4
	94.1
	-0.7%

	SAC (US$)
	13.3
	14.1 
	-5.7%
	13.8
	15.3
	-9.8%


*) Показатели скорректированы в соответствии с недавно внедренными в Компании процедурами бухгалтерского учета, которые описаны в годовом отчете по форме 20-F за 2004 год.

.**) 22 ноября 2004 г. Компания изменила коэффициент АДА, обращающихся на Нью-Йоркской фондовой бирже, с четырех АДА за три обыкновенные акции на четыре АДА за одну обыкновенную акцию. Держатели АДА «ВымпелКома» по состоянию на учетную дату в конце рабочего дня 19 ноября 2004 г. получили две дополнительные АДА по каждой принадлежащей им АДА. Изменений в базовых обыкновенных акциях «ВымпелКома» не произошло. Вся информация по АДА представлена в настоящем пресс-релизе с учетом изменения коэффициента.

Значительное улучшение финансовых и операционных результатов «ВымпелКома» во втором квартале 2005 года было достигнуто преимущественно благодаря существенному росту абонентской базы наряду с эффектом экономии на масштабах, эффективным управлением расходами и низкими затратами на привлечение одного абонента. Те же факторы в совокупности с благоприятными сезонными изменениями во втором квартале способствовали увеличению доходов, OIBDA и чистой прибыли на 20,2%, 29,2% и 44,8% соответственно, по сравнению с теми же показателями за первый квартал 2005г.


Коммерческие, общехозяйственные и административные расходы в процентном отношении к доходу сократились с 32,8% во втором квартале 2004 г. до 31,5% во втором квартале 2005 г. и, особенно значительно, по сравнению с 34,9% в первом квартале 2005 г. Снижение коммерческих, общехозяйственных и административных расходов достигнуто, в основном, благодаря низкому показателю SAC, а также продолжающейся работе Компании по строгому контролю над затратами и использованию эффекта экономии на масштабах. Именно благодаря такому снижению, маржа OIBDA Компании увеличилась до 51,4%.


Общие капитальные затраты «ВымпелКома» за второй квартал 2005 г., составили около 406,2 миллионов долларов США, которые были израсходованы на приобретение долгосрочных активов.
Во втором квартале 2005 г. MOU Компании составил 99,2 минут, что на 3,0% выше, чем 96,3 минут, зафиксированных во втором квартале 2004 г. По сравнению с 86,9 минут, зафиксированными в первом квартале 2005 г., MOU повысился на 14,2%. Такое последовательное квартальное повышение связано, главным образом, с сезонными колебаниями и маркетинговой деятельностью, направленной на повышение трафика в периоды слабой загрузки.

Показатель ARPU во втором квартале 2005 г. возрос на 6,8% и составил 7,8 долларов по сравнению с 7,3 долл. США, зафиксированными в первом квартале 2005 г. Компания считает, что это позитивная тенденция, которая отражает более высокую активность абонентов в летний сезон 2005 года по сравнению с летним сезоном 2004 года. За год показатель ARPU снизился на 27,8% по сравнению с 10,8 долл., зафиксированными во втором квартале 2004 г. Такая отрицательная динамика ARPU объясняется, в первую очередь, стремительной региональной экспансией, в результате которой увеличился процент региональных абонентов сети с более низким ARPU. Высокая конкуренция в некоторых регионах России усиливает эту тенденцию, оказывая дополнительное давление на тарифы.

***

В группу компаний «ВымпелКом» входят  операторы сотовой связи, предоставляющие свои услуги под торговыми знаками «Билайн» в России и Beeline, K-mobile и EXCESS в Казахстане. Лицензии на предоставление услуг сотовой связи группы компаний «ВымпелКом» охватывают территорию, на которой проживает около 94% населения России (136 миллионов человек), включая Москву, Московскую область и Санкт-Петербург, а также всю территорию Казахстана. ОАО «ВымпелКом» стало первой российской компанией, включенной в листинг Нью-Йоркской фондовой биржи (NYSE). Акции Компании котируются на NYSE под символом VIP.

***

Данный пресс-релиз включает в себя "заявления о перспективах развития деятельности Компании" в рамках определения, представленного в Разделе 27А Закона о ценных бумагах и Разделе 21Е Закона о биржах. Эти заявления касаются тенденций в финансовых и операционных результатах Компании, а также стратегических планов и планов развития Компании и развития телекоммуникационного рынка. Эти и другие заявления о перспективах развития деятельности Компании основаны на обоснованной оценке руководства стратегического и финансового положения Компании и возможном состоянии рынка и тенденциях его развития. Эти заявления подвержены воздействию рисков и непредсказуемого развития ситуации. Реальная ситуация может значительно отличаться от приведенных здесь данных в результате непредвиденных событий, вызванных конкуренцией, государственным регулированием в сотовой телекоммуникационной индустрии, общей политической неопределенностью в России и Казахстане и экономическим развитием России и Казахстана в целом и иными факторами, а также может зависеть от способности Компании привлекать новых абонентов, сохраняющейся нестабильности в мировой экономике и других факторов. В результате этих рисков и непредвиденного развития ситуации нет гарантии того, что конкуренция, текущие или будущие изменения в политической, экономической или социальной сферах, а также существующее или будущее регулирование отрасли связи в России и Казахстане не окажут существенного неблагоприятного воздействия на Группу компаний ВымпелКома. Некоторые дополнительные факторы, которые могут привести к результатам, существенно отличающимся от тех, которые указаны в заявлениях о перспективах развития, включают в себя факторы риска, приведенные в Годовом отчете Компании по форме 20-F по состоянию на 31 декабря 2004 года и других публичных документах, представленных Компанией в Комиссию по ценным бумагам и биржам США. Указанные риски включаются в настоящее заявление. ВымпелКом не несет каких-либо обязательств по обновлению данных в отношении указанных выше факторов риска или по публикации информации о пересмотре заявлений о перспективах развития, содержащихся в данном пресс-релизе, а также не несет каких-либо обязательств по внесению корректировок, отражающих будущие события.

За более подробной информацией обращайтесь:

Служба по связям с общественностью ОАО «ВымпелКом»:

Михаил Умаров

(095) 725-0742, media@beeline.ru
- Определения и таблицы прилагаются -

Приложение А: Определения

Абонент является зарегистрированным потребителем услуг сотовой связи, использующим одну СИМ-карту (GSM) с одним или несколькими произвольными номерами, или один телефон (DAMPS) с одним произвольным номером. Количество абонентов включает сотрудников, пользующихся услугами сотовой связи, но не включает лиц, пользующихся роуминговыми услугами, или пользователей тестовых СИМ-карт (GSM) или телефонов (DAMPS).

Абоненты с системой расчетов по предоплате – это все абоненты, которые оплачивают услуги авансовыми платежами*.

Отток абонентов определяется как процентное отношение общего количества абонентов, отключенных от нашей сети в течение определенного периода времени, к количеству абонентов на начало и конец такого периода. Пользователи, находящиеся на контрактной системе оплаты, отключаются от сети в случае неоплаты счетов в течение 2 месяцев, а пользователи, находящиеся на системе предоплаты, отключаются от сети через 6 месяцев после того, как их номера были заблокированы. Обычно Компания блокирует номер пользователя с авансовой формой оплаты в двух случаях: (1) баланс такого пользователя снижается до 0 долларов или ниже; и (2) по номеру не осуществлялось звонков в течение 6 месяцев. Компания оставляет за собой право изменять порядок отсоединения для целей отражения изменений в коммерческой деятельности или в сфере регулирования.

OIBDA не является финансовой величиной ОПБУ США. Показатель OIBDA, ранее упоминавшийся Компанией как EBITDA, определяется как операционная прибыль до вычета износа основных средств, амортизации нематериальных активов и потерь, связанных с обесценением активов. Компания считает, что показатель OIBDA даёт важную информацию инвесторам, потому что отражает состояние бизнеса компании, включая её способность финансировать капитальные расходы, приобретения и другие инвестиции, а также возможность брать займы и обслуживать долг. В то время как износ основных средств, амортизация нематериальных активов и потери, связанные с обесценением активов (относящиеся к однократному списанию AMPS-D/AMPS активов Самарского региона в размере $7,354 тысяч, имевшем место во втором квартале 2004 г.)  рассматриваются как операционные затраты в отчетности ОПБУ США, эти расходы главным образом показывают не связанные с расходом наличности затраты, относящиеся к долгосрочным активам, приобретенным или созданным в предыдущие периоды. Расчеты показателя OIBDA широко используются инвесторами, аналитиками и рейтинговыми агентствами для оценки и сравнения текущих и будущих операционных показателей и определения стоимости компаний в сотовой телекоммуникационной индустрии. Показатель OIBDA не должен рассматриваться отдельно как альтернатива 

* Данное определение шире, чем принятое в Компании ранее, так как включает в себя также абонентов с авансовой системой платежей, до этого включаемых в графы «контрактные абоненты». 

чистым доходам, операционным доходам или любым другим величинам отчетности ОПБУ США. OIBDA не учитывает необходимость замены капитального оборудования с течением времени. Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью, как наиболее сопоставимой финансовой величиной ОПБУ США, приведено ниже в таблице.

Маржа OIBDA – это показатель OIBDA выраженный как процент от дохода. Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью, выраженный как процент от дохода, как наиболее сопоставимой финансовой величиной ОПБУ США, приведено ниже в таблице.

Валовая прибыль определяется как доход без учета определенных операционных затрат (а именно, себестоимости услуг, себестоимости реализованных телефонов и аксессуаров и других операционных расходов). 

Процент валовой прибыли – это валовая прибыль, выраженная как процент от дохода.

Каждая АДА равна 0,25 одной обыкновенной акции. Это соотношение было установлено и действует с 22 ноября 2004г. До этого каждая АДА представляла собой 0,75 одной обыкновенной акции.

ARPU (Средний счет на одного абонента за месяц) не является финансовой величиной ОПБУ США, рассчитывается за каждый месяц соответствующего периода путем деления выручки, полученной Компанией за предоставленные за данный месяц услуги, включая роуминг, но без учета выручки, полученной за подключения и от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров и других доходов, не связанных с оказанием услуг, на среднее число абонентов Компании в данном месяце. Согласование показателя ARPU с доходом, полученным от оказания услуг и выручки от подключений, как наиболее сопоставимой финансовой величиной ОПБУ США, приведено ниже в таблице. Компания полагает, что показатель ARPU даёт важную информацию инвесторам, так как отражает состояние бизнеса Компании и помогает руководству формировать бюджет. Компания также полагает, что ARPU дает руководству важную информацию в области использования и принятия услуг Компании. Показатель ARPU не должен рассматриваться отдельно как альтернатива другим величинам отчетности ОПБУ США.

MOU (Количество использованных минут на одного абонента за месяц) рассчитывается за каждый месяц соответствующего периода путем деления общего количества минут оплачиваемых входящих и исходящих звонков за данный месяц (исключая роумеров-гостей) на среднее число абонентов в данном месяце.

SAC (Стоимость привлечения одного абонента) не является финансовой величиной ОПБУ США, рассчитывается путем деления дилерского вознаграждения, рекламных затрат и субсидий на телефонные аппараты за данный период на количество новых абонентов, подключившихся за данный период. Согласование показателя SAC с расходами на продажу, общими и административными расходами, как наиболее сопоставимой финансовой величиной ОПБУ США, приведено ниже в таблице.  Компания полагает, что показатель SAC дает важную информацию инвесторам, так как отражает состояние бизнеса Компании и помогает руководству формировать бюджет. Компания также полагает, что SAC помогает руководству в определении объема дополнительных издержек по привлечению новых абонентов. Показатель SAC не должен рассматриваться отдельно как альтернатива другим величинам отчетности ОПБУ США.

Приложение В: Финансовый отчет и соответствующие таблицы согласования

	Открытое акционерное общество "Вымпел-Коммуникации"

	Непроаудированный консолидированный отчет о прибылях и убытках

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Три месяца
	
	Шесть месяцев

	
	
	На 30 июня
	
	На 30 июня

	
	
	2005
	2004
	
	2005


	2004

	
	
	(в тыс. долларов, 
исключая суммы дохода
 на одну акцию, АДА)

	Операционные доходы:
	
	
	
	
	

	
	Выручка от услуг связи и подключений
	US $ 760,723
	US$473,032
	
	US$1,392,464
	US$876,704

	
	Выручка от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров
	8,056
	9,233
	
	16,023
	18,313

	
	Прочие доходы
	991
	586
	
	1,919
	1,606

	Итого доход
	769,770
	482,851
	
	1,410,406
	896,623

	
	
	
	
	
	
	

	Операционные расходы:
	
	
	
	
	

	
	Себестоимость услуг (не включая износа, выделенного отдельно ниже)
	120,700
	69,876
	
	222,603
	133,337

	
	Себестоимость реализованных телефонов и аксессуаров
	7,438
	6,758
	
	14,481
	14,928

	
	Коммерческие, общехозяйственные и административные расходы
	242,762
	158,537
	
	466,285
	296,550

	
	Износ основных средств
	103,393
	65,677
	
	189,727
	124,703

	
	Амортизация нематериальных активов
	34,939
	9,513
	
	68,568
	18,656

	
	Обесценение долгосрочных активов
	-
	7,354
	
	-
	7,354

	
	Резерв по сомнительным долгам
	3,316
	2,986
	
	5,376
	5,089

	Итого операционные расходы
	512,548
	320,701
	
	967,040
	600,617

	
	
	
	
	
	
	

	Операционная прибыль  
	257,222
	162,150
	
	443,366
	296,006

	
	
	
	
	
	
	

	Прочие доходы и расходы:
	
	
	
	
	

	
	Прочие доходы
	628
	534
	
	6,823
	888

	
	Прочие расходы
	(7,606)
	(898)
	
	(11,846)
	(1,301)

	
	Доходы по процентам
	649
	362
	
	2,991
	1,863

	
	Расходы по процентам
	(34,681)
	(12,904)
	
	(71,598)
	(26,760)

	
	Курсовая разница (убыток)/доход
	2,160
	861
	
	(176)
	2,532

	Итого прочие доходы и расходы
	(38,850)
	(12,045)
	
	(73,806)
	(22,778)

	
	
	
	
	
	
	

	Прибыль до вычета налога на прибыль и доли миноритарных акционеров в дочерних компаниях
	218,372
	150,105
	
	369,560
	273,228

	
	
	
	
	
	
	

	Расходы по налогу на прибыль
	59,494
	43,336
	
	100,839
	79,630

	Доля участия миноритарных акционеров в доходах/(расходах) дочерних компаний
	34
	16,733
	
	213
	27,960

	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль  
	US$158,844 
	US$90,036
	
	US$268,508
	US$165,638

	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль на одну обыкновенную акцию
	US$3.11
	US$2.24
	
	US$5.25
	US$4.12

	Чистая прибыль на одну АДА
	US$0.78
	US$0.56
	
	US$1.31
	US$1.03

	Средневзвешенное количество обыкновенных акций (в тысячах)
	51,102
	40,178
	
	51,116
	40,175



	Открытое акционерное общество "Вымпел-Коммуникации"

	Непроаудированный консолидированный баланс

	
	
	
	
	

	
	
	
	На 30 июня
	На 31 декабря

	
	
	
	2005
	2004

	
	
	
	(В тыс. долларов)

	Активы
	
	
	
	

	Оборотные средства:
	
	

	
	Денежные средства и их эквиваленты
	
	US$151,097
	US$305,857

	
	Дебиторская задолженность покупателей
	128,393
	119,566

	
	Прочие оборотные средства
	399,584
	371,999

	Итого оборотные средства
	679,074
	797,422

	
	
	
	
	

	Внеоборотные активы:
	
	

	
	Основные средства, нетто
	2,669,628
	2,314,405

	
	Телекоммуникационные лицензии, частоты, нетто
	703,597
	757,506

	
	Прочие нематериальные активы, нетто
	561,404
	580,799

	
	Прочие активы
	465,569
	330,109

	Итого внеоборотные активы
	4,400,198
	3,982,819

	
	
	
	
	

	Итого активы
	
	US$ 5,079,272
	US$ 4,780,241

	
	
	
	
	

	Обязательства и акционерный капитал
	
	

	Текущие обязательства:
	
	

	
	Кредиторская задолженность
	367,687
	345,187

	
	Кредиторская задолженность перед связанными сторонами
	4,824
	7,290

	
	Авансы и депозиты клиентов
	251,974
	278,170

	
	Отложенный доход
	1,588
	1,893

	
	Рублевые облигации, подлежащие погашению, краткосрочные обязательства
	104,631
	-

	
	Банковские кредиты – краткосрочные обязательства
	110,090
	115,111

	
	Финансовая аренда – краткосрочные обязательства
	3,998
	2,851

	
	Финансирование закупок оборудования – краткосрочные обязательства
	56,355
	                               71,577

	
	Начисленные обязательства
	112,167
	103,246

	Итого текущие обязательства
	1,013,314
	925,325

	
	
	
	
	

	Отложенный налог на прибыль
	280,122
	296,967

	Банковские кредиты, за вычетом краткосрочных обязательств
	1,321,900
	1,240,199

	Финансовая аренда, за вычетом краткосрочных обязательств
	2,929
	5,004

	Рублевые облигации, подлежащие погашению, за вычетом краткосрочных обязательств
	-
	108,113

	Начисленные обязательства, за вычетом краткосрочных обязательств
	8,649
	6,837

	Авансы полученные 
	40,000
	-

	Финансирование закупок оборудования, за вычетом краткосрочных обязательств
	22,235
	38,283

	
	
	
	
	

	Доля миноритарных акционеров
	730
	2,380

	
	
	
	
	

	Акционерный капитал
	2,389,393
	2,157,133

	
	
	
	
	

	Итого обязательства и акционерный капитал
	US$5,079,272
	US$ 4,780,241


Открытое акционерное общество "Вымпел-Коммуникации"

Непроаудированный отчет о движении денежных средств

	
	За шесть месяцев

На 30 июня

	
	2005
	2004

	
	(в тыс. долларов США)

	Чистое поступление денежных средств от операционной деятельности
	             US$533,500
	             US$
298,657

	
	
	

	Поступления средств по банковским и прочим ссудам
	384,015
	382,325

	Поступления средств по выпуску рублевых облигаций 
	-
	5,200

	Уплата комиссии по банковским ссудам
	(9,888)
	(7,216)

	Уплата комиссии по выпуску долговых обязательств
	-
	(2,500)

	Погашение обязательств по рублевым облигациям
	-
	(59,764)

	Погашение обязательств по банковским и прочим ссудам
	(306,892)
	(25,668)

	Погашение обязательств по финансированию закупок оборудования
	(35,530)
	(43,126)

	Покупка собственных акций
	(18,374)
	-

	Погашение обязательствам по лизингу
	-
	(260)

	Чистое поступление денежных средств от финансовой деятельности
	13,331
	248,991

	
	
	

	Выручка от продажи основных средств
	(551,177)
	(334,895) 

	Приобретение акций «ДальТелеком», за вычетом денежных средств US$382
	
	(73,689)

	Приобретение неконтрольной доли участия в дочерней компании
	(8,020)
	-

	Поступление средств по предварительной оплате по продаже неконтрольной доли участия в дочерней компании
	40,000
	-

	Приобретение нематериальных активов
	(9,361)
	(15,219)

	Приобретение прочих активов
	(170,550)
	(38,890)

	Чистый расход денежных средств по инвестиционной деятельности
	(699,108)
	(462,693)

	
	
	

	Влияние изменений обменного курса на денежные средства
	(2,483)
	987

	
	
	

	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств
	(154,760)
	85,942

	Денежные средства и их эквиваленты на начало периода
	305,857
	157,611

	Денежные средства и их эквиваленты на конец периода
	
 US$
151,097
	
US$
243,553

	
	
	

	Дополнительная информация о движении денежных средств
	
	

	
	
	

	Неденежные операции:
	
	

	Оборудование, приобретенное по договорам финансирования или лизинга
	
          US$
12,628
	
          US$
1,659

	Кредиторская задолженность по оборудованию и другим долгосрочные активы
	160,286
	77,004

	Начисленный долг и расходы по выпущенным акциям
	-
	1,230

	Операционная деятельность, финансируемая за счет продажи собственных акций
	295
	1,268

	Погашение обязательств по лизингу за счет дебиторской задолженности
	928
	2,690

	Приобретения:
	
	

	Справедливая стоимость приобретенных активов
	
	86,655

	Разница между стоимостью покупки и справедливой стоимостью приобретенных чистых активов 
	
	17,401

	Денежные средства, уплаченные за долю в капитале
	
	(74,071)

	Принятые обязательства
	
	
US$
29,985


Приложение С. Согласование показателей

Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью

(непроаудированные данные) 

(в тыс. долларов США) 
	
	За три месяца

	
	На 30 июня
2005
	На 31 марта

2005
	На 30 июня

2004

	OIBDA
	395,554
	306,107
	244,694

	Потери, связанные с обесценением активов
	-
	–
	(7,354)

	Износ
	 (103,393)
	(86,334)
	(65,677)

	Амортизация
	 (34,939)
	(33,629)
	(9,513)

	Операционная прибыль
	257,222
	186,144
	162,150


Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью в процентном соотношении к доходу (непроаудированные данные)

	
	За три месяца

	
	На 30 июня

2005
	На 31 марта

2005
	На 30 июня

2004

	Маржа OIBDA 
	51.4%
	47.8%
	50.7%

	За вычетом потерь, связанных с обесценением активов
	-
	-
	(1.5%)

	За вычетом износа основных средств в процентном соотношении к доходу
	(13.4%)
	(13.5%)
	(13.6%)

	За вычетом амортизации нематериальных активов в процентном соотношении к доходу
	(4.5%)
	(5.2%)
	(2.0%)

	Операционная прибыль в процентном соотношении к доходу
	33.5%
	29.1%
	33.6%


Согласование SAC с коммерческими, общехозяйственными и административными расходами

(непроаудированные данные) 

(в тыс. долларов США, за исключением SAC и количества абонентов) 

	
	За три месяца
	

	
	На 30 июня 2005
	На 30 июня 2004
	На 31 марта 2005
	

	Коммерческие, общехозяйственные и административные расходы
	242,762
	158,537
	223,523
	

	За вычетом общих и административных расходов
	155,613
	102,247
	139,672
	

	Расходы на маркетинг и реализацию, включая
	87,149
	56,290
	83,851
	

	расходы на маркетинг и рекламу
	36,103
	16,468
	20,217
	

	дилерское вознаграждение
	51,046
	39,822
	63,634
	

	Прирост новых абонентов (тыс.)
	6,572
	3,987
	5,856
	

	Затраты на привлечение абонента (SAC) ($)
	13.3
	14.1
	14.3
	


Согласование ARPU и выручки за услуги связи и подключения (непроаудированные данные)

(в тыс. долларов США, за исключением ARPU и количества абонентов) 
	
	За три месяца
	

	
	На 30 июня 2005
	На 30 июня 2004
	На 31 марта 2005
	

	Выручка от услуг связи и подключений
	760,723
	473,032
	631,741
	

	За вычетом выручки от подключений
	132
	151
	160
	

	За вычетом выручки от аренды волоконно-оптических каналов
	 269
	304
	272
	

	Выручка от услуг связи, использованная при подсчете ARPU
	760,322
	472,577
	631,309
	

	Среднее число абонентов (тыс.)
	32,652
	14,625
	28,783
	

	Средняя выручка с одного абонента за месяц ($)
	7.8
	10.8
	7.3
	 


Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью

(непроаудированные данные) 

( в тыс. долларов США) 
	
	За шесть месяцев

	
	На 30 июня

2005
	На 30 июня

2004

	OIBDA
	701,661
	446,719

	Потери, связанные с обесценением активов
	-
	(7,354)

	Износ
	 (189,727)
	(124,703)

	Амортизация
	 (68,568)
	(18,656)

	Операционная прибыль
	443,366
	296,006


Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке (непроаудированные данные)

	
	За шесть месяцев


	
	На 30 июня

2005
	На 30 июня
2004

	Маржа OIBDA 
	49.7%
	49.8%

	За вычетом потерь, связанных с обесценением активов
	-
	(0.8%)

	За вычетом износа основных средств в процентном соотношении к доходу
	(13.5%)
	(13.9%)

	За вычетом амортизации нематериальных активов в процентном соотношении к доходу
	(4.9%)
	(2.1%)

	Операционная прибыль в процентном соотношении к доходу
	31.3%
	33.0%


Согласование SAC с коммерческими, общехозяйственными и административными расходами

(непроаудированные данные)
 (в тыс. долларов США, за исключением SAC и количества абонентов) 
	 
	За шесть месяцев

	
	На 30 июня 2005
	На 30 июня 2004

	Коммерческие, общехозяйственные и административные расходы
	466,285
	296,550

	За вычетом общих и административных расходов
	295,285
	190,112

	Расходы на маркетинг и реализацию, включая
	171,000
	106,438

	расходы на маркетинг и рекламу
	56,320
	29,713

	дилерское вознаграждение
	114,680
	76,725

	Прирост новых абонентов (тыс.)
	12,428
	6,967

	Затраты на привлечение абонента (SAC) ($)
	13.8
	15.3


Согласование ARPU и выручки за услуги связи и подключения

(непроаудированные данные)

 (в тыс. долларов США, за исключением ARPU и количества абонентов) 

	
	За шесть месяцев

	
	На 30 июня 2005
	На 30 июня 2004

	Выручка от услуг связи и подключений
	1,392,464
	876,704

	За вычетом выручки от подключений
	292
	336

	За вычетом выручки от аренды волоконно-оптических каналов
	541
	853

	Выручка от услуг связи, использованная при подсчете ARPU
	1,391,631
	875,515

	Среднее число абонентов (тыс.)
	30,718
	13,471

	Средняя выручка с одного абонента за месяц ($)
	7.6
	10.8


