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Информация для СМИ


«ВымпелКом» объявил финансовые и операционные результаты за третий квартал и девять месяцев 2003 года

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ЧИСТОЙ ОПЕРАЦИОННОЙ ВЫРУЧКИ ЗА ГОД НА 71% --

-- УВЕЛИЧЕНИЕ ЧИСТОЙ ПРИБЫЛИ ЗА ГОД НА 78% --

-- НА СЕГОДНЯ АБОНЕНТСКАЯ БАЗА НАСЧИТЫВАЕТ ПРИБЛИЗИТЕЛЬНО 10,4 МИЛЛИОНА --
Москва и Нью-Йорк (20 ноября 2003). «ВымпелКом» (Компания) (NYSE: VIP), ведущий оператор сотовой связи России, сегодня объявил финансовые и операционные результаты за третий квартал 2003 года, закончившийся 30 сентября. 

За этот период «ВымпелКом» продемонстрировал высокий рост абонентской базы и существенное увеличение операционной выручки и чистой прибыли. Эти положительные тенденции характеризуют развитие Компании, как в Москве, так и в регионах, при этом рост в регионах идет быстрее, чем в столице. Консолидированные финансовые показатели «ВымпелКома» и консолидированные показатели «Вымпелкома-Регион», дочернего предприятия Компании, отвечающего за региональное развитие, прилагаются. 

За этот квартал чистая операционная выручка «ВымпелКома» достигла $379 миллионов, что составляет рост на 71,4% по сравнению с $221,1 миллиона, продемонстрированными за аналогичный период 2002 года; показатель OIBDA увеличился до $178,5 миллиона на 74% по сравнению с $102,6 миллиона за тот же период прошлого года; объем чистой прибыли составил $72,2 миллиона, увеличившись на 78,3% по сравнению с $40,5 миллиона за аналогичный период 2002 года. Маржа OIBDA Компании в третьем квартале 2003 года равнялась приблизительно 47,1%, для сравнения за тот же период 2002 года она составила 46,4%. Показатель OIBDA, прежде упоминавшийся в документах «ВымпелКома» как EBITDA, определяется как операционная прибыль до вычета износа основных средств и амортизации нематериальных активов. Маржа OIBDA определяется как процент от чистой операционной выручки. Для более подробной информации смотрите примечание 1 к таблице «Ключевые финансовые и операционные показатели». 

Общая операционная выручка без учета внутренних транзакций между компаниями в третьем квартале 2003 года для Москвы и регионов составила $259,7 и $119,3 миллиона соответственно. Чистая прибыль (без учета внутренних транзакций между компаниями) в Московском регионе и остальных регионах в третьем квартале 2003 года составила $61,6 миллиона и $17,9 миллиона соответственно.

На 30 сентября 2003 года количество абонентов сотовой связи, предоставляемой  «ВымпелКомом» и его дочерними предприятиями достигло приблизительно 9,26 миллиона, что является ростом на 130% по отношению к 30 сентября 2002 года. Из них около 5,08 миллиона абонентов проживает в Москве и Московской области, а приблизительно 4,18 миллиона в регионах. На сегодняшний день общее число подписчиков в сотовых сетях «ВымпелКома» и его дочерних компаний достигло приблизительно 10,4 миллиона, где порядка 5,39 миллиона являются абонентами московской лицензионной зоны, а около 4,98 миллиона абоненты в регионах.


На основе данных независимых источников, «ВымпелКом» оценивает свою долю рынка на 30 сентября 2003 года в Московском лицензионном регионе в 49% (для сравнения, на 30 сентября 2002 года - 52,7%). Доля рынка по России на 30 сентября 2003 года оценивается в 31,0%, в то время как на 30 сентября 2002 года она была равна 26,5%. 


Комментируя сегодняшнее заявление, Александр Изосимов, Генеральный директор ОАО «ВымпелКом», сказал: «Мы очень довольны нашими результатами в третьем квартале. Рост абонентской базы продолжает превосходить рыночные ожидания, а наши финансовые показатели снова демонстрируют значительный прогресс, особенно в регионах. Это является результатом успешной реализации нашей стратегии развития, чему способствовал подъем российской экономики, а также типичные для третьего квартала положительные сезонные эффекты». Г-н Изосимов в заключении добавил: ««ВымпелКом» намерен продолжать придерживаться стратегии, ориентированной на рынок, фокусируясь на органическом росте, развитии инновационных продуктов, эффективном маркетинге и удовлетворении потребностей клиента».

Ключевые Финансовые и Операционные показатели

	По окончанию трех месяцев
	
	По окончанию девяти месяцев

	
	на 30 сентября, 2003
	на 30 сентября, 2002
	Изменения (%)
	
	на 30 сентября, 2003
	На 30 сентября, 2002
	Изменения (%)

	Чистая операционная выручка ($, тыс.) 
	378 981
	221 077
	71,4
	
	927 858
	539 518
	72

	OIBDA ($, тыс.) (1)
	178 472
	102 567
	74
	
	426 337
	237 594
	79,4

	Маржа OIBDA (2)
	47,1%
	46,4%
	-
	
	45,9%
	44%
	-

	Валовая маржа (3)
	310 192
	177 200
	75,1
	
	755 784
	434 136
	74,1

	Процент валовой маржи (4)
	81,8%
	80,2%
	-
	
	81,5%
	80,5%
	-

	Чистая прибыль ($, тыс.)
	71 190
	40 487
	78,3
	
	166 224
	90 474
	83,7

	ARPU ($) (5)
	14,4
	19,8
	-27,3
	
	14,1
	19,4
	-27,3

	MOU (мин.) (6)
	92,7
	97,2
	-4,6
	
	90
	93,8
	-4,1

	SAC ($) (7)
	18,8
	24,6
	-23,6
	
	20
	28,4
	-29,6


Примечание:

1. OIBDA не является финансовой величиной GAAP США. Показатель OIBDA, ранее упоминавшийся как Компанией как EBITDA, определяется как операционная прибыль до вычета износа основных средств и амортизации нематериальных активов. Компания считает, что показатель OIBDA даёт важную информацию инвесторам, потому что отражают состояние бизнеса компании, включая её способность финансировать капитальные расходы, приобретения и другие инвестиции, а также возможность брать займы и обслуживать долг. В то время как износ основных средств и амортизация нематериальных активов рассматриваются как операционные затраты в отчетности GAAP США, эти расходы главным образом показывают не связанные с расходом наличности затраты, относящиеся к  долгосрочным активам, приобретенным или созданным в предыдущие периоды. Расчеты показателя OIBDA широко используются инвесторами, аналитиками и рейтинговыми агентствами для оценки и сравнения текущих и будущих операционных показателей и определения стоимости компаний в сотовой телекоммуникационной индустрии. Показатель OIBDA не должен рассматриваться отдельно как альтернатива чистым доходам, операционным доходам или любым другим величинам GAAP-отчетности США. OIBDA не учитывает необходимость замены капитального оборудования с течением времени. Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью, как наиболее сопоставимой финансовой величиной GAAP США, приведено ниже в таблице.

2. Маржа OIBDA – это показатель OIBDA выраженный как процент от чистой операционной выручки. Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью, выраженный как процент от чистой операционной выручки, как наиболее сопоставимых финансовых величин GAAP США, приведено ниже в таблице.

3. Валовая определяется как чистая операционная выручка без учета определенных операционных затрат (а именно, себестоимости услуг, себестоимости реализованных телефонов и аксессуаров и других операционных расходов). 

4. Процент валовой маржи – это валовая маржа выраженная как процент от чистой операционной выручки.

5. ARPU (Средний счет на одного абонента за месяц) рассчитывается за каждый месяц соответствующего периода путем деления выручки, полученной Компанией за предоставленные за данный месяц услуги, включая роминг, но без учета выручки, полученной за подсоединение и от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров, на среднее число абонентов Компании в данном месяце.

6. MOU (Количество использованных минут на одного абонента за месяц) рассчитывается за каждый месяц соответствующего периода путем деления общего количества минут оплачиваемых входящих и исходящих звонков за данный месяц (исключая роумеров-гостей) на среднее число абонентов в данном месяце.

7. SAC (Стоимость привлечения одного абонента) рассчитывается путем деления дилерского вознаграждения, рекламных затрат и субсидий на телефонные аппараты за данный период на валовой объем продаж за данный период.

Общехозяйственные и административные расходы в третьем квартале 2003 года равнялись $126,9 миллиона, что составило рост на 85,6% по сравнению с $68,4 миллиона за аналогичный период 2002 года. Общехозяйственные и административные расходы в процентном отношении к чистым доходам за третий квартал 2003 года составили 33,5% на фоне 30,9% за тот же период в 2002 году (во втором квартале 2003 года они составили 35,1%). Средние затраты на привлечение одного абонента (SAC) Компании в третьем квартале 2003 года составили $18,8 по сравнению с $24,6 за такой же период 2002 года. Снижение SAC напрямую связано с возрастающей долей региональных подключений в общем количестве продаж, т.к. в регионах этот показатель ниже, чем в Москве, из-за сравнительно невысокой дилерской комиссией и большими пропорциями продаж через собственные офисы Компании.

Общие капитальные вложения «ВымпелКома» в третьем квартале 2003 года равнялись примерно $170 миллионам, включая $165,3 миллиона на покупку имущества и оборудования и $4,3 миллиона на приобретение дополнительных акций дочерней компании. Капитальные затраты в Московском лицензионном регионе в третьем квартале 2003 года составили около $51 миллиона.


MOU в третьем квартале 2003 года уменьшилось до 92,7 минуты, по сравнению с 97,2 минуты в третьем квартале 2002 года и 93,8 минуты во втором квартале 2003 года. Снижение MOU прежде всего связано с падением этого показателя в Московском регионе, в результате возросшей пропорции абонентов с системой предоплаты в Московской сети. ARPU уменьшился в третьем квартале 2003 года приблизительно на 27,3% до $14,4 по сравнению с $19,8 в третьем квартале 2002 года, за счет снижения тарифов в результате обострившейся конкуренции и увеличением доли региональных абонентов, которые приносят меньший средний доход на одного пользователя, чем подписчики в Москве. Однако сезонный рост доходов от роуминга привел к небольшому увеличению ARPU в третьем квартале по сравнению со вторым кварталом 2003 года, когда этот показатель был равен $14,3. 

Основные показатели абонентской базы

	
	На 30 сентября,  2003
	На 30 сентября, 2002
	Изменения за год (%)
	
	На 30 июня  2003
	Изменения поквартально (%)

	Московская лицензионная территория
	5 076 200
	3 305 200
	53,6
	
	4 428 800
	14,6

	На контрактной системе оплаты
	799 000
	714 958
	11,8
	
	763 200
	4,7

	На системе предоплаты
	4 277 200
	2 590 242
	65,1
	
	3 665 600
	16,7

	Регионы
	4 184 000
	723 100
	478,6
	
	3 004 800
	39,2

	Общее количество абонентов
	9 260 200
	4 028 300
	129,9
	
	7 433 600
	24,6

	
	
	
	
	
	
	

	Отток (поквартально)
	9,6%
	8,5%
	--
	
	10,5%
	--


Количество региональных абонентов «ВымпелКома» с 30 сентября 2002 года по 30 сентября 2003 года выросло приблизительно на 478,5% и достигло цифры равной приблизительно 4,2 миллиона. Эти показатели включают в себя рост на 39,2%, показанный в третьем квартале 2003 года. Третий квартал 2003 года также характеризуется дальнейшим ростом числа московских абонентов, выбравших систему предоплаты, в процентном соотношении к общему количеству подписчиков в московском регионе с 82,8% на конец второго квартала 2003 года до 84,3% на конец третьего квартала 2003 года. 

В третьем квартале 2003 года отток абонентов Компании составил 9,6% по сравнению с 8,5% за такой же период 2002 года. Увеличение оттока в первую очередь связано с высокими темпами прироста абонентской базы в предшествующие периоды, в частности, в низкодоходном пользовательском сегменте, а также внутренней миграцией, которая формально относится к оттоку, и возросшим уровнем конкуренции. Принятые «ВымпелКомом» меры по уменьшению оттока привели к его снижению в третьем квартале 2003 года по сравнению со вторым кварталом 2003 года, когда этот показатель был равен 10,5%.
* * * 

ОАО «ВымпелКом» является ведущим оператором сотовой связи в России, предоставляющим свои услуги под торговой маркой «Би Лайн GSM», одной из наиболее известных торговых марок в России. Лицензии на предоставление услуг сотовой связи группы компаний «ВымпелКом» охватывают территорию, на которой проживает около 92% населения России (134 миллиона человек), включая Москву, Московскую область и Санкт-Петербург. «ВымпелКом» стал первой российской компанией, включенной в листинг Нью-Йоркской фондовой биржи (NYSE). Акции Компании котируются на NYSE под символом VIP. Конвертируемые облигации «ВымпелКома» котируются под символом VIP-05.

Данный пресс-релиз включает в себя "заявления о перспективах развития деятельности Компании" в рамках определения, представленного в Разделе 27А Закона о ценных бумагах и Разделе 21Е Закона о биржах США. Эти заявления относятся к планам развития Компании. Эти и другие заявления о перспективах развития основаны на оценке руководством Компании стратегического и финансового положения и будущих рыночных условий и тенденций. Эти заявления подвержены воздействию рисков и непредсказуемого развития ситуации. Реальная ситуация может значительно отличаться от приведенных здесь данных в результате непредвиденных событий, вызванных конкуренцией, государственным регулированием в сотовой телекоммуникационной индустрии, общей политической неопределенностью в России и экономическим развитием России в целом, способностью Компании и дальше наращивать свою абонентскую базу, продолжающейся нестабильностью мировой экономики и иными факторами. В результате этих рисков и непредвиденного развития ситуации, нет гарантии того, что конкуренция, текущие или будущие изменения в политической, экономической или социальной сферах, а также существующее или будущее регулирование российской отрасли связи не окажут существенного неблагоприятного воздействия на Группу компаний "ВымпелКом". Некоторые факторы, которые могут привести к результатам, существенно отличающимся от тех, которые обсуждались в заявлениях о перспективах развития, включают в себя факторы риска, приведенные в Годовом отчете Компании по форме 20F по состоянию на 31 декабря 2002 года и других публичных документах, представленных в Комиссию по ценным бумагам и биржам США. Указанные риски включаются в настоящее заявление по ссылке. "ВымпелКом" не несет каких-либо обязательств по обновлению данных в отношении указанных выше факторов риска или по публикации информации о пересмотре заявлений о перспективах развития, содержащихся в данном пресс-релизе, а также не несет каких-либо обязательств по внесению корректировок, отражающих будущие события.

За более подробной информацией обращайтесь:

Вице-президент по международным связям ОАО «ВымпелКом»

Валерий Гольдин

Тел.: 7(095) 974-5888

vgoldin@vimpelcom.com

Директор по связям с общественностью ОАО «ВымпелКом»

Михаил Умаров, Тел.: 7(095) 725-0742

mumarov@vimpelcom.com

	Открытое акционерное общество "Вымпел-Коммуникации"

	Непроаудированный консолидированный отчет о прибылях и убытках

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	За три месяца
	
	За девять месяцев

	
	
	На 30 сентября
	
	На 30 сентября

	
	
	2003
	2002
	
	2003


	2002

	
	
	(в тыс. долларов, исключая суммы дохода на одну акцию, АДА)

	Операционные доходы:
	
	
	
	
	

	
	Выручка от услуг связи и подключений
	US$   359 815
	US$     211 642
	
	  US$  880 340
	US$          510 723

	
	Выручка от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров
	18 337
	12 098
	
	44 719
	35 366

	
	Другие доходы
	829
	394
	
	2 799
	1 188

	Итого операционная выручка
	378 981
	224 134
	
	927 858
	547 277

	
	Минус налоги с оборота
	
	(3 057)
	
	
	(7 759)

	Чистая операционная выручка
	378 981
	221 077
	
	927 858
	539 518

	
	
	
	
	
	
	

	Операционные расходы:
	
	
	
	
	

	
	Себестоимость услуг
	54 300
	32 841
	
	134 234
	78 143

	
	Себестоимость реализованных телефонов и аксессуаров
	14 485
	11 023
	
	37 830
	27 194

	
	Себестоимость других доходных статей
	4
	13
	
	10
	45

	
	Общехозяйственные расходы
	126 860
	68 354
	
	318 891
	182 117

	
	Амортизация нематериальных активов и износ основных средств
	51 765
	26 431
	
	133 467
	67 262

	
	Резерв по сомнительным долгам
	4 860
	6 279
	
	10 556
	14 425

	Итого операционные расходы
	252 274
	144 941
	
	634 988
	369 186

	
	
	
	
	
	
	

	Операционная прибыль  
	126 707
	76 136
	
	292 870
	170 332

	
	
	
	
	
	
	

	Прочие доходы и расходы:
	
	
	
	
	

	
	Доходы по процентам
	1 590
	2 030
	
	5 866
	5 076

	
	Доходы (расходы) по ценным бумагам
	(4)
	0
	
	13
	58

	
	Расходы по процентам
	(17 910)
	(13 852)
	
	(51 907)
	(32 458)

	
	Курсовая разница (убыток)/доход
	1 935
	2 225
	
	1 976
	(7 656)

	
	Прочие (расходы)/доходы
	(470)
	(937)
	
	(1 205)
	176

	Итого прочие доходы и расходы
	(14 859)
	(10 534)
	
	(45 257)
	(34 804)

	
	
	
	
	
	
	

	Прибыль до вычета налога на прибыль и доли миноритарных акционеров в дочерних компаниях
	111 848
	65 602
	
	247 613
	135 528

	
	
	
	
	
	
	

	Расходы на налог на прибыль
	32 146
	24 974
	
	70 187
	44 923

	Доля участия миноритарных акционеров в доходах/(расходах) дочерних компаний
	7 512
	141
	
	11 202
	131

	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль  
	US$  72 190
	US$   40 487
	
	US$  166 224
	US$   90 474

	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль на одну обыкновенную акцию
	US$       1,89
	US$      1,06
	
	US$         4,37
	US$       2,38

	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль на одну «АДА»
	US$       1,42
	US$      0,80
	
	US$         3,28
	US$       1,79

	
	
	
	
	
	
	

	Средневзвешенное количество обыкновенных акций (в тысячах)
	38 103
	38 021
	
	38 079
	38 010


	Открытое акционерное общество "Вымпел-Коммуникации"

	Непроаудированный консолидированный баланс

	
	
	
	
	

	
	
	
	На 30 сентября,
	На  31 декабря,

	
	
	
	2003
	2002

	
	
	
	

	
	
	
	(В тыс. долларов)

	Активы
	
	
	
	

	Оборотные средства:
	
	

	
	Денежные средства и их эквиваленты
	
	US$      272 950
	US$     263 657

	
	Дебиторская задолженность по расчетам с клиентами
	94 592
	75 399

	
	Прочие оборотные средства
	212 938
	149 309

	Итого оборотные средства
	580 480
	488 365

	
	
	
	
	

	Необоротные средства:
	
	

	
	Основные средства, нетто
	1 310 007
	957 602

	
	Нематериальные активы, нетто
	55 796
	55 730

	
	Телекоммуникационные лицензии, частоты, нетто
	104 825
	88 385

	
	Прочие активы
	113 489
	102 662

	Итого необоротные активы
	1 584 117
	1 204 379

	
	
	
	
	

	Итого активы
	
	US$    2 164 597
	US$    1 692 744

	
	
	
	
	

	Обязательства и акционерный капитал
	
	

	Текущие обязательства:
	
	

	
	Кредиторская задолженность
	US$       100 819
	US$        80 241

	
	Кредиторская задолженность перед ассоциированными сторонами
	2 902
	4 114

	
	Депозиты клиентов
	151 833
	106 655

	
	Отложенный доход
	2 931
	2 016

	
	Выплаты по деноминированным рублевым бондам
	98 001
	-

	
	Банковские кредиты – краткосрочные обязательства
	35 054
	37 780

	
	Капитальная аренда – краткосрочные обязательства
	8 420
	3 868

	
	Финансирование закупок оборудования – краткосрочные обязательства
	124 411
	134 617

	
	Начисленные обязательства
	107 944
	49 492

	Итого текущие обязательства
	632 315
	418 783

	
	
	
	
	

	Отложенный налог на прибыль
	39 445
	35 227

	Банковские кредиты, за вычетом краткосрочных обязательств
	330 619
	306 080

	Капитальная аренда, за вычетом краткосрочных обязательств
	10 050
	899

	Начисленные обязательства
	863
	3 265

	5,5% конвертируемые облигации, подлежащие погашению в июле 2005 года
	84 369
	85 911

	Финансирование закупок оборудования, за вычетом краткосрочных обязательств
	59 989
	81 425

	
	
	
	
	

	Доля миноритарных акционеров
	163 184
	98 491

	
	
	
	
	

	Собственный капитал
	843 763
	662 663

	
	
	
	
	

	Итого пассивы и собственный капитал
	US$    2 164 597
	US$     1 692 744

	
	
	
	
	


Открытое Акционерное Общество «Вымпел-Коммуникации»

Непроаудированный отчет о движении денежных средств

	
	За девять месяцев

На 30 сенятбря,

	
	2003
	2002

	
	(в тыс. долларов США)

	
	

	Чистое поступление денежных средств по операционной деятельности
	US$             364 152
	US$           174 917

	
	
	

	Поступления средств по банковским и прочим ссудам
	                    144 800
	251 472

	Поступления от эмиссии деноминированных рублевых бондов
	                      97 119
	

	Капитальные вложения миноритарных акционеров
	                      58 520
	

	
	
	

	Выплаты по долговым обязательствам
	                     (1 815)
	(6 203)

	Погашение обязательств по банковским и прочим ссудам
	                   (70 646)
	(9 793)

	
	
	

	Погашение обязательств по финансированию закупок оборудования
	                 (182 468)
	(50 179)

	Погашение обязательств
	                           (860)
	(1 240)

	Чистое поступление денежных средств по финансовой деятельности
	                      44 650
	184 057

	
	
	

	Приобретение собственности и оборудования
	                 (341 512)
	(162 657)

	Выручка от продажи собственности и оборудования
	                      12 432
	

	 Приобретение акций ЗАО «Оренсот» за вычетом приобретенных денежных средств в размере 344 долл. США
	
	(13 860)

	Приобретение акций ЗАО «СтавТелеСот» за вычетом приобретенных денежных средств в размере 658 долл. США
	                   (42 455)
	

	Приобретение нематериальных активов
	                   (15 083)
	(7 140)

	Приобретение прочих активов
	                   (18 774)
	(28 629)

	Чистый расход денежных средств по финансовой деятельности
	                 (405 392)
	(212 286)

	
	
	

	Влияние изменений обменного курса на денежные средства и их эквиваленты
	                       5 883
	2 482

	
	
	

	Чистое увеличение денежных средств
	                      9 293
	149 170

	Денежные средства и их эквиваленты на начало периода
	                    263 657
	144 172

	
	
	

	Денежные средства и их эквиваленты на конец периода
	US$               272 950
	US$           293 342

	
	
	

	Дополнительная информация о движении денежных средств
	
	

	
	
	

	Неденежные операции:
	

	Оборудование, приобретенное по договорам о финансировании
	US$               89 562
	US$           104 621

	Кредиторская задолженность по оборудованию и другие долгосрочные активы
	                      36 356
	39 368

	
	
	

	Операционная деятельность, финансируемая за счет продажи собственных акций
	                        3 171
	14

	Операции приобретения:
	
	

	Справедливая стоимость приобретенных активов
	73 290
	22 804

	Разница между уплаченными денежными средствами и справедливой стоимостью приобретенных чистых активов
	(4 699)
	

	Денежные средства, уплаченные за акции
	 (43 113)
	(14 204)

	Принятые обязательства
	US$               25 478
	US$               8 600


Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью

(В тыс. долларов США)
	
	За три месяца

	
	На 30 сентября, 2003
	На 30 июня, 2003
	На 30 сентбря, 2002

	OIBDA
	US$    178 472
	US$  139 929 
	US$  102 567 

	Износ основных средств
	(42 894)
	(33 914)
	(23 182)

	Амортизация нематериальных активов
	(8 871)
	(8 738)
	(3 249)

	Операционная прибыль
	US$    126 707
	US$    97 277
	US$    76 136


Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке
	
	За три месяца

	
	На 30 сентября, 2003
	На 30 июня, 2003
	На 30 сентября, 2002

	Маржа OIBDA
	47,1%
	46%
	46,4%

	Износ основных средств в процентном соотношении к чистой выручке
	(11,3%)
	(11,1%)
	(10,5%)

	Амортизация нематериальных активов в процентном соотношении к чистой выручке
	(2,4%)
	(2,9%)
	(1,5%)

	Операционная прибыль в процентном соотношении к чистой выручке
	33,4%
	32%
	34,4%


Согласование показателя OIBDA с операционной прибылью

(В тыс. долларов США)
	
	За девять месяцев

	
	На 30 сентября, 2003
	На 30 сентября, 2002

	OIBDA
	US$       426 337
	US$      237 594

	Износ основных средств
	(108 486)
	(58 525)

	Амортизация нематериальных активов
	(24 981)
	(8 737)

	Операционная прибыль
	US$       292 870
	US$      170 332


Согласование маржи OIBDA с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке
	
	За девять месяцев

	
	На 30 сентября, 2003
	На 30 сентября, 2002

	Маржа OIBDA
	45,9%
	44%

	Износ основных средств в процентном соотношении к чистой выручке
	(11,6%)
	(10,8%)

	Амортизация нематериальных активов в процентном соотношении к чистой выручке
	(2,7%)
	(1,6%)

	Операционная прибыль в процентном соотношении к чистой выручке
	31,6%
	31,6%


	Открытое акционерное общество "Вымпелком-Регион"

	Непроаудированный консолидированный отчет о прибылях и убытках

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	За три месяца
	
	За девять месяцев

	
	
	На 30 сентября,
	
	На 30 сентября,

	
	
	2003
	2002
	
	2003
	2002

	
	
	(в тыс. долларов США)

	Операционные доходы:
	
	
	
	
	

	
	Выручка от услуг связи и подключений
	US$  118 676
	US$    19 184
	
	US$   257 790
	US$     34 628

	
	Выручка от продажи телефонных аппаратов и аксессуаров
	8 742
	4 475
	
	25 165
	9 873

	
	Другие доходы
	1 330
	126
	
	2 757
	302

	Итого операционная выручка
	128 748
	23 785
	
	285 712
	44 803

	
	Минус налоги с оборота
	
	(235)
	
	
	(471)

	Чистая операционная выручка
	128 748
	23 550
	
	285 712
	44 332

	
	
	
	
	
	
	

	Операционные расходы:
	
	
	
	
	

	
	Себестоимость услуг
	22 980
	5 326
	
	56 237
	10 292

	
	Себестоимость реализованных телефонов и аксессуаров
	7 894
	4 455
	
	23 319
	9 930

	
	Аренда оборудования
	2 445
	
	
	6 899
	

	
	Общехозяйственные расходы
	41 269
	10 523
	
	91 442
	23 912

	
	Обслуживание сети
	3 139
	877
	
	7 246
	2 992

	
	Амортизация нематериальных активов и износ основных средств
	18 681
	3 110
	
	44 152
	6 296

	
	Резерв по сомнительным долгам
	1 233
	245
	
	2 148
	244

	Итого операционные расходы
	97 641
	24 536
	
	231 443
	53 666

	
	
	
	
	
	
	

	Операционная прибыль/(убытки)
	31 107
	(986)
	
	54 269
	(9 334)

	
	
	
	
	
	
	

	Прочие доходы и расходы:
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	Доходы по процентам
	393
	18
	
	784
	259

	
	Расходы по процентам
	(6 814)
	(1 320)
	
	(16 045)
	(2 437)

	
	Курсовая разница (убыток)/доход
	375
	57
	
	452
	(3 044)

	
	Прочие (расходы)/доходы
	(276)
	(209)
	
	(498)
	(167)

	Итого прочие доходы и расходы
	(6 322)
	(1 454)
	
	(15 307)
	(5 389)

	
	
	
	
	
	
	


	Прибыль/(убыток) до вычета налога на прибыль и доли миноритарных акционеров в дочерних компаниях
	24 785
	(2 440)
	
	38 962
	(14 723)

	
	
	
	
	
	
	

	(Расходы)/доходы на налог на прибыль
	6 904
	(145)
	
	12 850
	(383)

	Доля участия миноритарных акционеров в доходах/(расходах) дочерних компаний
	331
	143
	
	636
	143

	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль (убыток)
	US$   17 550
	US$   (2 438)
	
	US$   25 476
	US$    (14 483)

	
	
	
	
	
	
	


() Чистая прибыль «Вымпелкома-Р» как юридического лица отличается от $17,899 миллиона чистой прибыли, приведенной «ВымпелКомом» в пресс-релизе в региональном сегменте. Эта разница вызвана учетом вклада компании «Билайн-Самара», работающей в Самарской области, но исторически являющейся собственностью «ВымпелКома», а поэтому не отражающейся в финансовых показателях «Вымпелкома-Р». Следующая таблица показывает согласование двух цифр (данные показаны в тысячах долларов США и относятся ко второму кварталу 2003 года):



Чистая прибыль «Вымпелком-Р»


17 550



Чистая прибыль «Билайн-Самара»

  
 889

Эффект от транзакций между 

«Вымпелкомом-Р» и «Билайн-Самара», нетто
  
(540)



Чистая прибыль регионального сегмента «ВымпелКома»
 17 899
Операционные доходы «Вымпелкома-Р», как юридического лица отличается от $119 329 миллионов операционного дохода  без учета внутренних транзакций приведенных в пресс-релизе в региональном сегменте. Нижеследующая таблица показывает согласование между двумя показателями (все данные приведены в тысячах долларов и относятся к третьему кварталу 2003 года):
                             Операционный доход «Вымпелком-Р»


128 748



Операционный доход «Билайн-Самара»

 7 579

Эффект от транзакций между 

«Вымпелкомом-Р» и «Билайн-Самара», нетто
  
(2 951)



Операционный доход «ВымпелКома» 

в региональном сегменте
 


133 376

Совместный операционный доход «Вымпелком-Р» и 

«Билайн-Самара»



               (14 047)
Операционный доход в региональном сегменте  

без учета внутренних транзакций 

              119 329
	  Открытое акционерное общество "Вымпелком-Регион"

	Непроаудированный консолидированный баланс

	
	
	
	
	

	
	
	
	На 30 сентября,
	На 31 декабря,

	
	
	
	2003
	2002

	
	
	
	

	
	
	
	(В тыс. долларов США)

	Активы
	
	
	
	

	Оборотные средства:
	
	

	
	Денежные средства и их эквиваленты
	
	US$    91 789
	US$   52 703

	
	Дебиторская задолженность по расчетам с клиентами
	6 985
	2 768

	
	Прочие оборотные средства
	120 469
	68 348

	Итого оборотные средства
	219 243
	123 819

	
	
	
	
	

	Необоротные средства:
	
	

	
	Основные средства, нетто
	536 724
	277 480

	
	Нематериальные активы, нетто
	15 277
	10 780

	
	Телекоммуникационные лицензии, частоты, нетто
	90 950
	72 322

	
	Прочие активы
	34 241
	22 975

	Итого необоротные активы
	677 192
	383 557

	
	
	
	
	

	Итого активы
	
	US$   896 435
	US$   507 376

	
	
	
	
	

	Обязательства и акционерный капитал
	
	

	Текущие обязательства:
	
	

	
	Кредиторская задолженность
	US$     39 711
	US$     20 523

	
	Кредиторская задолженность перед ассоциированными сторонами
	69 600
	25 157

	
	Депозиты клиентов и прочие авансы
	17 791
	14 046

	
	Отложенный доход
	645
	699

	
	Выплаты по деноминированным рублевым бондам
	98 001
	-

	
	Банковские кредиты – краткосрочные обязательства
	658
	1 157

	
	Капитальная аренда – краткосрочные обязательства
	2 891
	3 196

	
	Финансирование закупок оборудования – краткосрочные обязательства
	66 974
	74 295

	
	Начисленные обязательства
	10 907
	3 103

	Итого текущие обязательства
	307 178
	142 176

	
	
	
	
	


	Отложенный налог на прибыль
	22 952
	18 689

	Банковские кредиты, за вычетом краткосрочных обязательств
	70 653
	39 380

	Кредиторская задолженность перед «ВымпелКомом» - долгосрочные обязательства
	135 689
	40 000

	Финансирование закупок оборудования, за вычетом краткосрочных обязательств
	12 770
	6 563

	
	
	
	
	

	Доля миноритарных акционеров
	234
	188

	
	
	
	
	

	Собственный капитал
	346 959
	260 380

	
	
	
	
	

	Итого пассивы и собственный капитал
	US$   896 435
	US$    507 376

	
	
	
	
	


	Открытое Акционерное Общество «Вымпелком-Регион»

	Непроаудированный отчет о движении денежных средств



	
	За девять месяцев

На 30 сентября,

	
	2003
	2002

	
	(в тыс. долларов США)

	
	
	

	Чистое поступление (использование) денежных средств по операционной деятельности
	US$    73 883
	US$ (15 258)

	
	
	

	Поступления средств по банковским и прочим ссудам
	118 933
	1 223

	Поступления по ссудам от «ВымпелКома»
	95 688
	77 882

	Поступления от эмиссии деноминированных рублевых бондов
	97 119
	

	Капитальные вложения миноритарных акционеров
	58 520
	

	Погашение обязательств по банковским и прочим ссудам
	(35 925)
	(1 444)

	
	
	

	Погашение обязательств по финансированию закупок оборудования
	(141 015)
	(9 009)

	Погашение обязательств
	(119)
	(1 240)

	Чистое поступление денежных средств по финансовой деятельности
	193 201
	67 412

	
	
	

	Приобретение собственности и оборудования
	(169 294)
	(48 934)

	Приобретение акций ЗАО «Оренсот» за вычетом приобретенных денежных средств в размере $344
	
	(13 860)

	Приобретение акций ЗАО «СтавТелеСот» за вычетом приобретенных денежных средств в размере $658
	(42 455)
	

	Приобретение нематериальных активов
	(11 161)
	(3 305)

	Приобретение прочих активов
	(7 416)
	(5 151)

	Чистый расход денежных средств по финансовой деятельности
	(230 326)
	(71 250)

	
	
	

	Влияние изменений обменного курса на денежные средства
	2 328
	(325)

	
	
	

	Чистое (уменьшение)/увеличение денежных средств
	39 086
	(19 421)

	Денежные средства и их эквиваленты на начало периода
	52 703
	28 602

	
	
	

	Денежные средства и их эквиваленты на конец периода
	US$  91 789
	US$    9 181

	
	
	

	Дополнительная информация о движении денежных средств
	
	

	
	
	

	Неденежные операции:
	
	

	Оборудование, приобретенное по договорам о финансировании
	US$  31 238
	US$  52 937

	Кредиторская задолженность по оборудованию и другие долгосрочные активы
	17 217
	5 646

	
	
	

	
	
	

	Операции приобретения:
	
	

	Справедливая стоимость приобретенных активов
	73 290
	22 804

	Разница между уплаченными денежными средствами и справедливой стоимостью приобретенных чистых активов
	(4 699)
	

	Денежные средства, уплаченные за акции
	(43 113)
	(14 204)

	Принятые обязательства
	US$  25 478
	US$  8 600


Согласование показателя OIBDA Вымпелкома-Р с операционной прибылью

(В тыс. долларов США)
	
	За три месяца

	
	На 30 сентября,

2003
	На 30 июня,

2003
	На 30 сентября,

2002

	OIBDA
	US$  49 788
	US$  33 243 
	US$  2 124

	Износ основных средств
	(12 893)
	(8 524)
	(2 564)

	Амортизация нематериальных активов 
	(5 788)
	(5 637)
	(546)

	Операционная прибыль
	US$  31 107
	US$  19 082
	US$  (986)


Согласование маржи OIBDA Вымпелкома-Р с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке
	
	За три месяца

	
	На 30 сентября,

2003
	На 30 июня,

2003
	На 30 сентября,

2002

	Маржа OIBDA
	38,7%
	36,2%
	9%

	Износ основных средств в процентном соотношении к чистой выручке
	(10%)


	(9,3%)
	(10,9%)

	Амортизация нематериальных активов в процентном соотношении к чистой выручке
	(4,5%)
	(6,1%)
	(2,3%)

	Операционная прибыль в процентном соотношении к чистой выручке
	24,2%
	20,8%
	(4,2%)


Согласование показателя OIBDA Вымпелкома-Р с операционной прибылью

(В тыс. долларов США)

	
	За девять месяцев

	
	На 30 сентября,

2003
	На 30 сентября,

2002

	OIBDA
	US$    98 421
	US$    (3 038)

	Износ основных средств
	(28 177)
	(5 479)

	Амортизация нематериальных активов
	(15 975)
	(817)

	Операционная прибыль
	US$    54 269
	US$    (9 334)


Согласование маржи EBITDA Вымпелкома-Р с операционной прибылью в процентном соотношении к чистой выручке
	
	За девять месяцев

	
	На 30 сентября,

2003
	На 30 сентября,

2002

	Маржа  OIBDA
	34,4%
	(6,9%)

	Износ основных средств в процентном соотношении к чистой выручке
	(9,9%)
	(12,4%)

	Амортизация нематериальных активов в процентном соотношении к чистой выручке
	(5,6%)
	(1,8%)

	Операционная прибыль в процентном соотношении к чистой выручке
	19%
	(21,1%)


###












